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Mozesz wiecej

POLSKA TELEFONIA CYFROWA PUBLIKUJE SKONSOLIDOWANE
WYNIKI FINANSOWE ZA DRUGI KWARTAL 2003 ROKU

Warszawa - 13 sierpnia, 2003 - Polska Telefonia Cyfrowa Sp. z o.0. (,PTC"), (www.era.pl) wiodacy operator ustug
telefonii komorkowej GSM 900 i GSM 1800 w Polsce, a takze posiadacz koncesji UMTS, opublikowata w dniu
dzisiejszym swoje wyniki za drugi kwartat 2003 roku. Prezentowane dane s3 przedstawione wedlug
Miedzynarodowych Standardoéw Rachunkowosci (,MSR") i wyrazone w zlotych.

e PTC umocnita sie na pozycji lidera na rynku telefonii bezprzewodowej w Polsce z 36,2 % udziatem
w rynku, wzrost z 354% w pierwszym kwartale, i udziatem w rynku klientow ptacqcych
abonament szacowanym na poziomie 38,2%.

e Kontynuacja dynamicznego wzrostu liczby abonentdw o 32,0% do 56 miliondw na koniec
czerwca 2003 roku z 4,2 miliondw na koniec czerwca 2002 roku.

e liczba nowych abonentow przytqczonych do sieci Era w drugim kwartale 2003 roku wyniosta
612 tysiecy, o 34,6% wiecej niz w drugim kwartale ubiegtego roku.

o Wozrost netto liczby klientow wyniost 360 tysiecy w drugim kwartale 2003 roku, o 32,8% wigcej
niz w tym samym okresie 2002 roku.

e Przychody ze sprzedazy w drugim kwartale 2003 roku wyniosty PLN 1.400, 0 min ztotych, co
oznacza wzrost o 17,1% w porownaniu do analogicznego okresu roku 2002 oraz przyspieszenie
tempa wzrostu w porownaniu do 13,2% w pierwszym kwartale biezgcego roku.

o Wskaznik EBITDA do przychoddow ze sprzedazy wynidst 358% w drugim kwartale 2003 roku
w poréwnaniu do 42,7% w drugim kwartale 2002, odnotowujqc wzrost z 30,0% w pierwszym
kwartale 2003. Wskaznik EBITDA do przychodow za pierwszq potowe 2003 roku wyniost 33,0%.

o Wskaznik ,churn”, oznaczajqcy przymusowe bqdZz dobrowolne odfqczenie klienta od sieci,
pozostat bez zmian w poréwnaniu do ubiegtego roku i wynosit srednio 1,5% miesiecznie.

e /ysk netto w kwartale wynidst 121,2 milionéw ztotych w poréwnaniu do 13,2 milionow zfotych
w drugim kwartale 2002.

e Zadtuzenie catkowite PTC na dzien 30 czerwca 2003 roku wyniosto 4.031,1 milionéw ztotych;
stosunek catkowitego zadfuzenia do rocznego EBITDA (okres 12 miesiecy konczqcy sie
30 czerwca 2002 roku) wynidst 2,1, w porownaniu do wartosci 2,4 na koniec czerwca ubiegtego
roku.

e Agencje Standard & Poor's i Moody's Investors Service podniosty ocene ryzyka kredytowego PTC
odpowiednio do: ‘BB+"i 'Bal’ oraz ocene ryzyka obligacji podporzqdkowanych PTC i emitujqcych
je spotek zaleznych PTC odpowiednio do: ‘BB-'i ‘Ba3".

Na koniec drugiego kwartatu 2003 PTC umorzyta pozostatq do wykupu czesé obligacji o kuponie
1034% wymagalnych w 2007 roku; kwota spfaconego kapitatu wyniosta 126,2 milionow USD.
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Przychody: Przychody ze sprzedazy
ogotem w drugim kwartale 2003 roku
wzrosty o 17,1% w porownaniu do
analogicznego okresu roku 2002.

ARPU: W drugim kwartale 2003 roku
wartos$¢ wskaznika ARPU spadta o 12, 6%
w porownaniu do analogicznego okresu
roku poprzedniego.

Przychody ze sprzedazy

Przychody ze sprzedazy ogotem za drugi kwartat 2003 roku wyniosty 1.400,0
milionow ztotych (359,3" milionow USD), co oznacza wzrost o 204,9 milionow
ztotych (52,6 milionéw USD) czyli 0 17,1% w porownaniu do analogicznego okresu
roku poprzedniego.

Przychody ze sprzedazy ustug wzrosty o 17,7% do 1,361.8 milionow ztotych (349,5
milionow USD) z 1.157,0 milionéw ztotych (296,9 milionow USD) w drugim
kwartale 2002. Wzrost przychodow wynika przede wszystkim ze wzrostu liczby
klientow PTC oraz wyzszych przychodow z rozliczen migdzy operatorami. Efekt ten
zostat do pewnego stopnia zredukowany przez wzrost udziatu uzytkownikow
systemu pre-paid w ogolnej liczbie klientow PTC, ktorzy przynosza srednio nizszy
miesieczny przychod niz klienci systemu abonamentowego, a takze malejacy
wskaznik miesiecznego przychodu na uzytkownika systemu pre-paid.

Korzystny wplyw na wartos¢ przychodéw PTC miata umowa o wzajemnych
rozliczeniach z PTK Centertel, ktora weszta w zycie w czerwcu 2002 roku.
Przychody z tytulu tych rozliczen wyniosty w drugim kwartale 2003 roku
57,9 milionéw ztotych (14,9 milionéw USD), co stanowi 4,1% ogotu przychodow
w tym okresie, podczas gdy w analogicznym okresie roku ubiegtego przychody
z tego zrodia wyniosty 8,7 miliondw zlotych (2,2 milionéw USD).

Przychody z tytutu rozliczen za ruch SMS z sieciami PTK Centertel i Polkomtel,
realizowane od 1 lutego 2003 roku, wzrosty prawie dwukrotnie w drugim kwartale
2003 roku w poréwnaniu do pierwszego kwartatu i wyniosty 29,6 milionow ztotych
(7,6 milionow USD)

W drugim kwartale 2003 roku, przychody ze sprzedazy telefonow i akcesoriow
pozostaly na podobnym poziomie do odnotowanego w analogicznym okresie
ubiegtego roku i wyniosty 38,1 miliondw ztotych (9,9 milionéw USD).

Stabilizacja tej kategorii przychodéw zostata odnotowana pomimo znacznego
wzrostu liczby pozyskanych klientow. Byto to wynikiem udanych promocji dla
klientow w systemie abonamentowym, ktorzy kupuja subsydiowane telefony,
a takze utrzymania niskiego udziatu sprzedazy telefonow dla klientow systemu
pre-paid w stosunku do sprzedazy pakietow startowych (zawierajacych karte SIM,
bez telefonu).

Zwigkszenie tempa wzrostu liczby abonentow oraz wyzszy udziat w rynku pod
wzgledem przylagczania nowych klientow netto w ciggu minionego kwartatu,
w poréwnaniu do analogicznego okresu ubiegtego roku, a takze stabilizacja
$redniego przychodu na klienta, umozliwia PTC osiagniecie celu szybszego tempa
wzrostu przychoddw w skali roku niz 13,5% odnotowane w 2002 roku.

Sredni przychéd na klienta (,ARPU")

Sredni miesieczny przychod na klienta w drugim kwartale 2003 roku wyniost
79,8 ztotych (20.5 USD). Warto$¢ ta oznacza spadek wskaznika ARPU o 12,6%
w stosunku do analogicznego okresu 2002 roku, kiedy to wskaznik wynosit
91,4 ztotych (23,5 USD) oraz wzrost o 0,6% w stosunku do $redniego ARPU
w pierwszym kwartale 2003 roku wynoszacego 79,4 zlotych (20,4 USD). ARPU
generowane przez klientow abonamentowych wyniosto w drugim kwartale 2003
roku 131,4 zlotych (33,7 USD), co stanowi spadek o 1,5% w poréwnaniu do
analogicznego okresu roku ubiegltego. Sredni przychod generowany przez klientow

! Wylaeznie dla wygody czytelnika wszystkie wartosci wyrazone w ztotych zostaly przeliczone na dolary amerykanskie po kursie $rednim ustalonym przez Narodowy
Bank Polski w dniu 30 czerwca 2003 roku, ktory wynosit 1 USD = 3.8966 PLN
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Koszty sprzedazy: Koszty sprzedazy
wzrosty 0 26,6% w drugim kwartale 2003
roku w poréwnaniu do analogicznego
okresu roku ubiegtego. Wzrost kosztow
wynika przede wszystkim z ponad
dwukrotnego wzrostu wartosci rozliczen
wobec innych operatoréw oraz wyzszego
0o 36,0% kosztu sprzedazy telefonéw
i akcesoriow.

systemu pre-paid wyniost w drugim kwartale 2003 roku 29,4 ztotych (7,6 USD),
0 11,5% mniej niz w drugim kwartale 2002 roku.

Spadek $redniego wskaznika ARPU odnotowany w minionym kwartale wynika ze
zmian w strukturze klientow, w ktorej rosnie udziat klientow w systemie pre-paid.

ARPU od klientéw abonamentowych utrzymuje si¢ na stabilnym poziomie, pomimo
obnizek cen wprowadzonych wraz z nowymi taryfami w pazdzierniku 2002 roku,
dzieki wzrastajacej liczbie klientow z najbardziej wartosciowych segmentow rynku,
klientow ptacacych abonament, jak rowniez wzrastajagcym przychodom z ustug nie
gtosowych. Korzystny wptyw na wartos¢ ARPU klientow post-paid i pre-paid miaty
rowniez przychody z wzajemnych rozliczen z PTK Centertel, jak rdwniez ptatnosci
otrzymywane od innych operatoréw komérkowych za wiadomosci SMS wysytane
przez ich abonentow, przychodzace do sieci PTC.

Spadek poziomu sredniego przychodu generowanego przez klientow systemu
pre-paid jest spowodowany dynamicznym wzrostem liczby uzytkownikow tego
systemu i nizszym Srednim przychodem generowanym przez nowych klientow.

Koszty sprzedazy

W drugim kwartale 2003 roku koszty sprzedazy wyniosty 913,0 milionow ztotych
(234,3 milionow USD) wobec 721,0 milionow ztotych (185,0 milionéw USD) za ten
sam okres 2002 roku, co oznacza wzrost o 26,6%. W stosunku do wartosci za
pierwszy kwartat 2003 roku koszty sprzedazy wzrosty o 1,3%.

W drugim kwartale 2003 roku koszt sprzedazy ustug zwickszyt sie o 22,3%
i wyniost 602,6 milionow zlotych (154,6 milionéw USD) w poréwnaniu do 492,8
milionow ztotych (126,5 milionow USD) w drugim kwartale 2002 roku, natomiast
koszt sprzedazy telefonow i akcesoriow wzrdst o 36,0% do 310,3 milionow ztotych
(79,6 milionow USD) wobec 228,2 milionéw zlotych (58,5 milionow USD)
w analogicznym okresie 2002 roku.

Wzrost kosztow sprzedazy ustug zostat w gtownej mierze spowodowany przez:

= ponad dwukrotny wzrost kosztow rozliczen z innymi operatorami, ktory
wyniost 190,7 miliondw ztotych (48,9 milionéw USD) w drugim kwartale
2003 roku, wobec 77,6 milionow (19,9 milionéw USD) w drugim kwartale
ubiegtego roku, co jest wynikiem zwigkszajacej si¢ liczby rozmow
kierowanych do abonentow sieci komorkowych w stosunku do ruchu do
abonentow sieci stacjonarnych, a takze wigczeniem 76,1 milionow ztotych
(19,5 milionéw USD) kosztow rozliczen z PTK Centertel z tytulu umowy
obowigzujacej od czerwca 2002 roku. W drugim kwartale 2002 roku
koszty PTC z tytutu tej umowy wyniosty 11,2 milionow zlotych (2,9
milionéw USD). Rozliczenia za ruch SMS wychodzacy do innych sieci
komodrkowych w Polsce, dokonywane od lutego biezacego roku, osiggnety
w drugim kwartale wartos¢ 27,3 milionow zlotych (7,0 milionéw USD).
Bez uwzglednienia przychodow i kosztow z tytutu nowych rozliczen
miedzy operatorami, koszt sprzedazy ustug zanotowatby wzrost o 3,6%
w stosunku do drugiego kwartalu 2002 roku, natomiast wzrost
przychodow wyniostby 11,09%;

= wzrost kosztow prowizji zwigzany ze znacznie wigkszg liczbg pozyskanych
klientow w drugim kwartale biezgcego roku w stosunku do okresu sprzed
roku.

Wzrost kosztow sprzedazy telefondow i akcesoriow o 36,0% byt spowodowany
przez:
= wzrost liczby pozyskanych klientow o 34,6% w stosunku do drugiego
kwartatu 2002 roku;
=  kontynuacje programow lojalnosciowych, w ktorych klienci przynoszacy
wysokie miesi¢czne przychody otrzymuja oferty wymiany telefonéw po
atrakeyjnych cenach;



= oslabienie o 17,2% $redniego kursu ztotego wobec Euro w drugim
kwartale 2003 roku w pordwnaniu ze Srednim kursem w drugim kwartale
2002 roku, co podwyzsza wyrazony w ztotych koszt zakupu telefondw,
ktore sa nabywane po cenach w Euro;

Koszt pozyskania klienta

W drugim kwartale 2003 roku, $redni koszt pozyskania klienta PTC wzrést do 334,7
ztotych (85,9 USD) w poréwnaniu do 263,8 ztotych (67,7 USD) w analogicznym
okresie ubiegtego roku, natomiast spadt o 14,9% w stosunku do 393,3 ztotych
(100,9 USD) w pierwszym kwartale 2003 roku. Spadek w stosunku do poprzedniego
kwartatu byt gtdbwnie spowodowany nieco nizszym udziatem klientow ptacacych
abonament wsrod nowo pozyskanych klientow, jak réwniez nizszym poziomem
subsydiowania telefonéw kupowanych przez klientébw ptacacych abonament,
pozyskanych w drugim kwartale 2003 roku.

Sredni koszt pozyskania klienta abonamentowego zmniejszyt sie do 751,4 ztotych
(192,8 USD) w drugim kwartale 2003 roku z 8403 zlotych (2156 USD)
w pierwszym kwartale biezacego roku. Spadek kosztu odzwierciedla wigkszg
sprzedaz w segmentach rynku charakteryzujacych si¢ mniejszg wrazliwoscig
na poziom cen, jak réwniez spadek zapasow telefonow w kanatach dystrybucji,
utworzonych w poprzednim kwartale.

Jesli chodzi o klientow systemu Tak Tak, sredni koszt ich pozyskania obnizyt sie
do 57,7 ztotych (14,8 USD) z poziomu 58,6 ztotych (15,0 USD) w drugim kwartale
2002 roku, natomiast wzrost w stosunku do pierwszego kwartatu biezacego roku,
kiedy to osiggnat wartos¢ 49,7 ztotych (12,8 USD). Wzrost w poréwnaniu
do poprzedniego kwartatu wynika z koniecznosci dostosowania si¢ do dziatan
konkurentow, ktorzy ponownie rozpoczeli subsydiowanie telefondw dla klientow
pre-paid pod koniec pierwszego kwartatu 2003 roku. Zmniejszenie kosztu
w stosunku do wartosci z ubiegtego roku, osiggnig¢te pomimo deprecjacji ztotego,
to wynik utrzymania wysokiego udziatu sprzedazy pakietow startowych (aktywacja
bez telefonu) w stosunku do pakietow zawierajacych telefon.

Marza brutto

W drugim kwartale 2003 roku marza brutto wyniosta 487,0 milionow ztotych
(125,0 milionéw USD), za$ w analogicznym okresie 2002 roku wyniosta 474,1
milionow ztotych (121,7 milionéw USD). Jako udziat w catkowitej sprzedazy netto,
marza brutto spadta do 34,8% w drugim kwartale 2003 z 39,7% za drugi kwartat
2002.

Wzrost marzy brutto w minionym kwartale wynika ze wzrostu przychodow
generowanych przez wigkszg liczbe abonentow, a takze wyzszych przychodow
z rozliczen miedzy operatorami, ktore zostaly czgsciowo zrownowazone przez
wzrost kosztow rozliczen wobec innych operatorow, zwiekszone wydatki na
pozyskanie klientow w okresie dynamicznego wzrostu liczby abonentow, jak
rowniez wyzsze koszty utrzymania klientow.

Na spadek marzy wyrazonej jako udziat procentowy w przychodach ze sprzedazy
wplyw ma wiaczenie kwot rozliczen z PTK Centertel oraz rozliczen za ruch SMS
miedzy sieciami zarowno do przychodow jak i kosztow sprzedazy, a takze
ostabienie kursu ztotego.

Koszty operacyjne

W drugim kwartale 2003 koszty operacyjne wzroslty do 218,0 milionow ztotych
(55,9 milionow USD) z 208,6 milionow zlotych (53,5 milionow USD) w drugim
kwartale 2002 roku. Procentowy wzrost kosztow operacyjnych wobec wartosci
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EBITDA: W drugim kwartale roku 2003
wartos¢ EBITDA wyniosta 501,6 milionow
ztotych, czyli  358%  przychodow
ze  sprzedazy, co jest  zgodne
z oczekiwaniami znaczaco wyzszej marzy
EBITDA niz w pierwszym kwartale
biezacego  roku W  stosunku do
analogicznego okresu roku 2002 wartos¢
EBITDA jest mniejsza o 1,6%.

za drugi kwartat 2002 roku wynidst 4,5% a w poréwnaniu do wyniku za pierwszy
kwartat 2003 roku koszty spadty o 2,5%. Na wydatki operacyjne sktadaja sie koszty
sprzedazy i dystrybucji oraz koszty administracyjne i inne koszty operacyjne.

W drugim kwartale 2003 roku koszty sprzedazy i dystrybucji wzrosty do 155,6
milionow zlotych (39,9 milionow USD) ze 146,4 milionow ztotych (37,6 milionow
USD) w analogicznym okresie ubiegtego roku, zas w stosunku do pierwszego
kwartatu 2003 roku odnotowaly spadek z 166,7 milionow ztotych (42,8 milionow
USD). Wzrost kosztow w poréwnaniu do ubiegtego roku jest Scisle zwigzany
z naszymi dziataniami zmierzajacymi do pozyskania nowych klientow. Gtéwnym
czynnikiem wzrostu kosztow sprzedazy i dystrybucji w drugim kwartale byly koszty
ustug obcych, rezerwy na naleznosci watpliwe i wyzsze koszty amortyzacji.
Czynnikiem ograniczajacym ogolny wzrost tej grupy kosztow byly nizsze niz
w analogicznym okresie ubiegtego roku koszty reklamy.

W drugim kwartale 2003 roku koszty administracyjne i pozostate koszty operacyjne
niemal nie ulegly zmianie w stosunku do drugiego kwartatu 2002 roku i wyniosty
62,4 milionow ztotych (16,0 milionéw USD). Zanotowany zostat wzrost kosztow
wynagrodzen i innych Swiadczen pracowniczych, natomiast spadty koszty ustug
obcych i odpisy amortyzacyjne.

Koszty naleznosci watpliwych

Zdecydowana polityka windykacji naleznosci w PTC i zwigkszajacy sie udziat
uzytkownikow systemu pre-paid w ogolnej liczbie klientdbw pozwolita na
osiggniecie zadowalajagcego wskaznika kosztow zwigzanych z  watpliwymi
i straconymi naleznosciami w stosunku do przychodow ze sprzedazy ogotem na
poziomie 0,7% Wskaznik ten za drugi kwartat 2002 roku wynosit 0,4%, natomiast
w pierwszym kwartale biezacego roku byt wyzszy i wynosit 0,8%. Niska wartos¢
wskaznika w poréwnawczym okresie ubiegtego roku byla spowodowana
rozwigzaniem rezerw na naleznosci watpliwe utworzonych we wczesniejszych
okresach. W trakcie 2003 roku rozwigzanie tego typu rezerw nie miato miejsca.

EBITDA

Wartos¢ EBITDA (zysk przed opodatkowaniem, przychodami i kosztami
finansowymi, amortyzacjg $rodkow trwalych oraz wartosci niematerialnych
i prawnych) za drugi kwartat 2003 roku wyniosta 501,6 milionow zlotych (128,7
milionow USD) w porownaniu do 509,9 milionow zlotych (130,9 milionow USD)
za ten sam okres 2002 roku. Spadek wartosci EBITDA wyniost 1,6%.

Wynik EBITDA w drugim kwartale jest zgodny z oczekiwaniami wyrazonymi przy
okazji publikacji wynikow poprzedniego kwartatu. Jest on efektem bardziej
zdecydowanych dziatan podjetych w celu wzmocnienia czotowej pozycji PTC
na rynku. Kampanie promocyjne, ktére przyniosty duzg liczb¢ nowo aktywowanych
klientow, spowodowaty wzrost kosztow sprzedazy o 26,6% i kosztow operacyjnych
sprzedazy i dystrybucji o 6,3%. Wzrost kosztow zostat czgeSciowo zrownowazony
przez przychody wyzsze o 17,1% niz w analogicznym okresie ubiegtego roku.

Wskaznik EBITDA do przychodow ze sprzedazy netto wyniost 358% w drugim
kwartale 2003 roku, w porownaniu do 42,7% w analogicznym okresie 2002 roku.
Wskaznik EBITDA wzrést w porownaniu do pierwszego kwartatu 2003 roku, kiedy
osiggnat wartos¢ 30,0%, i osiagnat poziom 33,0% za pierwsze potrocze biezacego
roku.

Zwickszenie marzy EBITDA w stosunku do pierwszego kwartatu jest zgodne
z prognozami Zarzadu mowiacymi o wyzszym zysku EBITDA w kolejnych
kwartatach, wyrazonymi w notatce prasowej, w ktorej opublikowane zostaty wyniki
pierwszego kwartatu 2003 roku.



Zysk na dziatalnosci  operacyjnej:
W drugim kwartale roku 2003 PTC
zanotowata zysk  na dziatalnosci

operacyjnej w wysokosci 269,0 milionow
ztotych, co oznacza wzrost o 1,3%
w stosunku do drugiego kwartatu 2002
roku oraz niemal dwukrotny wzrost w
poréwnaniu z wynikiem za pierwszy
kwartat biezacego roku.

Zysk na dziatalnosci operacyjnej

W drugim kwartale 2003 roku PTC zanotowata zysk na dziatalnosci operacyjnej
w wysokosci 269,0 milionow ziotych (69,0 milionow USD), co oznacza wzrost
0 1,3% w poréwnaniu do analogicznego okresu roku poprzedniego, kiedy zysk
na dziatalnosci operacyjnej wyniost 265,5 milionow zlotych (68,1 milionow USD).
W stosunku do pierwszego kwartatu biezacego roku zysk na dziatalnosci
operacyjnej zwigkszyt si¢ niemal dwukrotnie.

Wzrost zysku na dziatalnosci operacyjnej jest wynikiem wzrostu marzy brutto
0 2,7%, czeSciowo zrownowazonego wzrostem kosztow sprzedazy i dystrybucji
0 6,3%, w poréwnaniu do wartosci za drugi kwartat 2002 roku. Amortyzacja
w minionym kwartale wyniosta 232,6 milionow ztotych (59,7 milionow USD),
a wigc mniej niz w drugim kwartale ubiegtego roku, kiedy to wyniosta 2444
miliondw zlotych (62,7 milionéw USD).

Stosunek zysku na dziatalnosci operacyjnej do przychodow ze sprzedazy ogotem
wyniést w drugim kwartale 2003 roku 19,2% w poréwnaniu z 22,2%
w analogicznym okresie ubiegtego roku oraz 11,8% w okresie pierwszych trzech
miesigcy 2003 roku.

Koszty finansowe

Dodatnie roznice kursowe, koszty odsetek, zyski na transakcjach zabezpieczajacych
oraz inne koszty dziatalnosci finansowej ztozyly si¢ na koszty finansowe netto
w wysokosci 109,7 milionow ztotych (28,1 milionow USD) w drugim kwartale 2003
roku, w porownaniu do 232,9 milionéw zlotych (59,8 milionow USD) kosztow
finansowych netto w drugim kwartale 2002 roku, co stanowi spadek o 52,9%.

Koszty odsetek netto za okres trzech miesiecy konczacy si¢ 30 czerwca 2003 roku
wyniosty 96,0 milionow zlotych (24,6 milionow USD), w porownaniu do 101,7
milionow zlotych (26,1 milionéw USD) w analogicznym okresie 2002 roku. Koszty
odsetek zawierajg wartos¢ premii ,call" zaptaconej z tytutu przedterminowego
wykupu obligacji o oprocentowaniu 10%/,00 i terminie wykupu w 2007 roku,
w kwocie 17,9 milionéw ztotych (4,6 milionéw USD). Nizsze koszty odsetek netto
odzwierciedlaja spadek zadtuzenia. Efekt ten byt czgsciowo zniwelowany przez
ostabienie kursu ztotego wobec euro, podnoszace wyrazong w ztotych wartosc¢
ptatnosci odsetkowych od zadtuzenia denominowanego w euro.

Wartos¢ odsetek zaptaconych (tzw. ,cash interest paid, net”) w ciagu drugiego
kwartatu biezacego roku wyniosta 158,7 milionow ztotych (40,7 milionéw USD).

Spadek wartosci zlotego w stosunku do euro (o 1,26%) oraz aprecjacja wobec
dolara amerykanskiego (o 3,8%) w drugim kwartale 2003 roku daty w wyniku zysk
netto z tytutu réznic kursowych w omawianym okresie w wysokosci 45,8 milionow
ztotych (11,8 milionow USD). Dla poréwnania, w analogicznym okresie roku 2002
PTC wykazata strate netto z tytutu roznic kursowych w wysokosci 155,3 milionow
ztotych (39,9 milionow USD). Zysk netto z tytutu roznic kursowych zawiera wartos¢
22,2 milionow ztotych (5,7 milionéw USD) zysku dotyczacego zrealizowanych
roznic kursowych.

Straty na transakcjach zabezpieczajgcych (transakcje zrealizowane i wycena
kontraktow terminowych forward oraz transakcji typu cross-currency swap)
wyniosty 45,6 milionow ztotych (11,7 milionéw USD) i zostaly zawarte w pozycji
strat netto z tytutu instrumentow pochodnych.

W minionym kwartale PTC wykazata strate netto z tytulu instrumentow
pochodnych i pozostatych kosztow finansowych w wysokosci 59,5 milionow
ztotych (15,3 milionéw USD). Dla poréwnania w drugim kwartale 2002 roku PTC
wykazata w tej pozycji zysk netto w wysokosci 23,8 milionow ztotych (6,1 milionow
USD). Strata netto z tytulu instrumentow pochodnych byla réwna 56,9 milionow
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Zysk netto: W drugim kwartale 2003 roku
PTC zanotowata zysk netto w wysokosci
121,2 milionéw ztotych.

ztotych (14,6 milionéw USD), na co zlozyta sie strata 45,6 milionéw ziotych
(11,7 miliondéw USD) na realizacji i wycenie wartosci godziwej kontraktow forward
i narostych ptatnosci z tytutu transakcji typu cross-currency swap, strata
13,2 milionéw ziotych (3,4 milionéw USD) na wycenie wartosci godziwej opcji
wbudowanych w wyemitowane przez PTC obligacje (w tym spisanie wartosci opcji
dotyczacej sptaconych obligacji o kuponie 10°%/,%), a takze zysk 1,9 miliona ztotych
(0,5 miliona USD) dotyczacy instrumentow finansowych wbudowanych w umowy
najmu oraz inne kontrakty handlowe zawarte przez PTC. Pozostate koszty
finansowe wyniosty 2,6 milionow ztotych (0,7 milionéw USD).

Koszty finansowe netto w drugim kwartale 2003 roku stanowig wartos¢
po kapitalizacji  kosztow odsetek, roznic  kursowych oraz transakcji
zabezpieczajacych, w tacznej wysokosci 54,3 milionow zlotych (13,9 milionow
USD), w wartos¢ rzeczowych i niematerialnych sktadnikow majatku trwatego.
Dla poréwnania, wartos¢ 118,1 milionéw ztotych (30,3 milionéw USD) zostata
skapitalizowana w drugim kwartale 2002 roku.

Zysk netto

Zysk z dziatalnoSci operacyjnej na niezmienionym poziomie oraz znacznie nizsza
wartos¢ kosztow finansowych w drugim kwartale 2003 roku w porownaniu do
drugiego kwartatu ubiegtego roku, zostaty czg¢sciowo zredukowane wyzszymi
obcigzeniami wyniki z tytutu podatku dochodowego.

Obciazenie wyniku z tytutu podatku wyniosto 38,2 miliondw ztotych (9,8 milionow
USD), podczas gdy w analogicznym okresie ubiegtego roku wyniosto 19,3 milionow
ztotych (5,0 milionow USD).

W wyniku powyzszego zysk netto w drugim kwartale 2003 roku znaczaco wzrost
do 121,2 milionéw ztotych (31,1 milionow USD), w porownaniu do 13,2 milionow
ztotych (3,4 milionow USD) w drugim kwartale 2002 roku.

W pierwszej potowie 2003 roku zysk netto wyniost 163,6 milionow ztotych (42,0
milionow USD) w poréwnaniu do 65,5 miliona zlotych (16,8 milionow USD)
w pierwszej potowie 2002 roku.



Ptynnos$¢ finansowa

Na dzien 30 czerwca 2003 roku saldo zadtuzenia PTC z tytutu kredytu udzielonego
przez konsorcjum bankowe sktadalo sie transzy zlotowej w wysokosci 1.026,8
milionéw zlotych (263,5 milionow USD) oraz 26 milionébw USD z transzy
wielowalutowej . Wolne $rodki dostgpne zgodnie z umowa kredytowq, a ktérych
PTC na dzien 30 czerwca 2003 roku nie wykorzystata, wynosity okoto 420,3
milionow euro (480,7 milionow USD).

Zadtuzenie catkowite PTC na dzien 30 czerwca 2003 roku wynosito 4.031,1
milionow zlotych (1.034,5 milionéw USD). Na kwote zadluzenia catkowitego
na dzien 30 czerwca 2003 roku skiadato sie 3.978,1 milionow zlotych (1.020,9
milionow USD) zadluzenia diugoterminowego® i 53,0 milionow ztotych (13,6
milionow USD) zadiuzenia krotkoterminowego®. Wskaznik: zadiuzenie catkowite
do rocznego EBITDA (okres 12 miesiecy konczacy sie 30 czerwca 2003 roku) spadt
do poziomu 2,1 na dzien 30 czerwca 2003 roku z 2,4 na dzien 30 czerwca 2002 r.

Wartos¢ EBITDA za okres trzech miesigcy zakonczony 30 czerwca 2003 roku
wyniosta 501,6 milionéw ztotych (128,7 milionéw USD), natomiast wielko$¢
inwestycji PTC w sie¢ GSM wyniosta w tym samym okresie 77,2 milionow ztotych*
(19,8 milionow USD).

PTC w dalszym ciggu generuje dodatnie przeptywy finansowe ze swojej dziatalnosci
GSM, dzieki czemu nadwyzki finansowe w kwocie 62,9 miliondw ziotych
(16,1 milionéw USD) pozostajace po obstudze zadtuzenia zostaly wykorzystane
na redukcje zadtuzenia.

Kwota 455,9 milionow ztotych (117,0 milionow USD), pochodzaca glownie z transz
z kredytu konsorcjalnego, zostata przeznaczona na wykup obligacji
o oprocentowaniu 10,75% o terminie wykupu przypadajagcym w 2007 roku.
W drugim kwartale znaczaco wzrosto zapotrzebowanie na kapitat obrotowy,
ktérego warto$¢ wyniosta 269,7 milionéw zlotych (69,2 milionéw USD)
w poréwnaniu z wartosciami 2,5 miliondw ztotych (0,6 milionéw USD) oraz 107,8
milionow ztotych (27,7 miliondw USD) odpowiednio w pierwszej potowie 2002
i w pierwszym kwartale 2003 roku.

Gtownymi powodami wzrostu zapotrzebowania na kapitat obrotowy w kwartale

byly:

»  wzrost zapasow o 484 milionow ziotych (12,4 milionéw USD)
spowodowany  zwigkszong ~w  magazynach  liczbg  bardziej
zaawansowanych i drozszych telefonéw sprzedawanych klientom
post-paid,

» wzrost naleznosci o 138,7 milionow zlotych (35,6 milionow USD)
wynikajacy z dynamicznego wzrostu liczby klientow ptacgcych
abonament,

=  spadek zobowigzan handlowych oraz rozliczen migdzyokresowych
0 82,6 milionow ztotych (21,2 milionéw USD), glownie w zwigzku
z wykorzystaniem przez PTC upustéw zaoferowanych po raz pierwszy
przez niektorych wigkszych kontrahentow.

+ Na zadluzenie diugoterminowe skladaja si¢ wybrane zobowiazania diugoterminowe ze sprawozdan finansowych PTC sporzadzonych wedtug IFSR za trzy miesigce
konczace si¢ 30 czerwca 2003, a takze za analogiczny okres 2002 roku w postaci: zobowigzan diugoterminowych z tytutu obligacji, kredytu bankowego udzielonego
przez Deutsche Bank (z wylaczeniem czesci krotkoterminowej), zobowigzania z tytutu leasingu finansowego (z wylgczeniem czesei krotkoterminowej) oraz
zobowiazania z tytutu instrumentu pochodnego wbudowanego w umowe leasingu finansowego (z wytaczeniem czesci krotkoterminowej).

Na zadluzenie krotkoterminowe sktadajg si¢ wybrane zobowigzania krotkoterminowe ze sprawozdan finansowych PTC sporzadzonych wedtug IFSR za okresy konczace
si¢ 30 czerwca 2003 oraz 2002 roku w postaci: kredytu w rachunku biezagcym, zobowigzan krotkoterminowych z tytutu leasingu finansowego oraz zobowigzan z tytutu
instrumentu pochodnego wbudowanego w umowe leasingu finansowego.

4 Na inwestycje w sie¢ GSM sktadaja sie zwiekszenia wartosci brutto rzeczowego majatku trwatego oraz wartosci niematerialnych i prawnych PTC za drugi kwartat 2003
roku (z wylaczeniem wzrostu wartosci licencji telekomunikacyjnych oraz kosztow uruchomienia finansowania kredytu konsorcjalnego).
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Wzrost liczby klientow: W drugim
kwartale 2003 roku liczba abonentow PTC
wzrosta 0 32,0% w porownaniu do konca
drugiego  kwartatu 2002 roku, co

umochito PTC na pozycji lidera na rynku
ustug telefonii bezprzewodowej w Polsce

Wzrost liczby abonentow

W drugim kwartale 2003 roku PTC pozyskata 611.504 nowych klientow
(uprzytaczenia brutto"), czyli o ok. 34,6% wiecej w poréwnaniu do 454.333 nowych
klientow pozyskanych w analogicznym okresie 2002 roku.

Ogolna liczba klientow PTC wzrosta w drugim kwartale 2003 roku o 32,0% do
5.600.609 na dzien 30 czerwca 2003 roku z 4.244.393 klientow na dzien
30 czerwca 2002 roku.

W drugim kwartale 2003 roku wsrdéd nowych klientow znalazio sie 244.185
klientow abonamentowych oraz 367.319 uzytkownikow systemu Tak Tak.
W analogicznym okresie 2002 roku wsréd nowych klientdw znalazto sig
odpowiednio 180.795 o0sob ptacacych abonament i 273.538 uzytkownikow
systemu Tak Tak.

Struktura klientow PTC na koniec czerwca 2003 roku ksztattowata sie w sposob
nastepujacy: liczba uzytkownikow systemu post-paid wzrosta do 2.729.317 czyli
0 13,2% w stosunku do stanu na dzien 30 czerwca 2002 roku (2.410.969
abonentow). Liczba uzytkownikéw systemu Tak Tak wynosita 2.871.292, to jest
0 56,60 wigcej niz na koniec czerwca 2002 roku, kiedy z systemu Tak Tak
korzystato 1.833.424 o0séb. Silny wzrost liczby przylaczen netto w segmencie
pre-paid jest wynikiem skierowania przez Spotke wigkszej uwagi na ten najszybciej
rozwijajacy si¢ segment rynku.

Drugi kwartat 2003 roku byt kolejnym, w ktorym PTC odnotowata znaczacg liczbe
przytaczen nowych abonentow (netto), ktora wyniosta 360.236, to jest 32,8%
wiecej niz w analogicznym okresie ubiegtego roku. Liczba klientow ptacacych
abonament wzrosta w kwartale o 104.350, co stanowi 73,3% wigcej niz przyrost
liczby abonentow w drugim kwartale 2002 roku. Liczba uzytkownikow systemu
Tak Tak wzrosta 0 255.886, co stanowi 21,3% wigcej niz przed rokiem.

Wigkszo$¢ nowych klientow wybiera system Tak Tak. W ciaggu ostatnich trzech
miesi¢ecy udziat przylaczen klientow ptacacych abonament byt bardzo zblizony
do odnotowanego w analogicznym okresie ubiegtego roku i wyniost 39,9%,
spadajac z poziomu 43,5% w pierwszym kwartale 2003 roku.

Wedtug szacunkow PTC liczba klientéw na rynku telefonii bezprzewodowej wzrosta
o okoto 4,3% w drugim kwartale 2003 roku, do okoto 15,5 milionéw, powodujac
przyrost penetracji do poziomu okoto 40,4% populacji Polski.

W ciggu ostatnich kilku kwartatow zauwazalna jest tendencja szybszego wzrostu
rynku pre-paid, niz rynku post-paid. W drugim kwartale 2003 rynek pre-paid
wzrdst o 3,7% w porownaniu do 12,9% w analogicznym okresie ubiegtego roku.

PTC szacuje, ze jej udziat w polskim rynku ustug telefonii bezprzewodowej
w segmentach pre-paid i post-paid na dzien 30 czerwca 2003 roku wynosit
odpowiednio 38,2% oraz 34,5%. Dla poréwnania, na koniec czerwca 2002 roku
udziat ten ksztattowal si¢ na poziomie 32,6% oraz 38,6% - odpowiednio
dla segmentow pre-paid i post-paid. W ciggu minionego poétrocza PTC wzmogta
swojg aktywnos¢ w segmencie klientow prywatnych rynku post-paid,
aby dorowna¢ w tym segmencie dobrym wynikom odnoszonym juz w 2002 roku
w segmencie klientow biznesowych, a takze na rynku klientow pre-paid. Zarzad
jest zdania, iz wprowadzone nowe taryfy, a takze przewaga w ofercie ustug
niegtosowych, wynikajaca z funkcjonowania serwisow Era Omnix, daja spotce
silniejszg niz w 2002 roku pozycje umozliwiajacg jej realizacje zadowalajacego
zwrotu z inwestycji w pozyskanie nowych klientow prywatnych w systemie
abonamentowym. Dalsze korzysci oczekiwane sg w zwigzku z duzym naciskiem
marketingowym potozonym w ostatnich kwartatach na aparaty telefoniczne
z umozliwiajace obstuge wiadomosci multimedialnych (MMS).

PTC szacuje, ze jej klienci stanowig okoto 36,2% ogolnej liczby uzytkownikow
telefonii komorkowej w naszym kraju, co stanowi wzrost w stosunku do 35,0% na
koniec 2002 roku. Stawia to PTC na pierwszym miejscu wsrdd firm oferujacych
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Wskaznik ,churn”: W drugim kwartale
2003 roku sredni miesigczny wskaznik
«.churn" pozostat na zadowalajagcym
poziomie jako wynik dziatan retencyjnych
i wprowadzenia atrakcyjnych planow
taryfowych w ostatnich kwartatach.

tego typu ustugi w Polsce. Jednakze w wyniku wyzszego od konkurentow
zaangazowania w segmencie klientow systemu post-paid oraz klientow
biznesowych, PTC zamierza utrzyma¢ udziat w rynku telefonii komdrkowej
mierzony przychodami ze sprzedazy na poziomie zblizonym do obecnego udziatu
wynoszacego okoto 36,9%.

Udziat PTC w rynku przytaczen abonentéw netto wyniost w drugim kwartale
biezacego roku 56%, w pordwnaniu z 30,7% rok wczesniej. Na tak wysoki udziat
ma wptyw podjeta przez Polkomtel decyzja o odtaczeniu 300 tysigcy abonentow
pre-paid, ktorzy nie korzystali z ustug przez okres diuzszy niz 12 miesiecy.
Zwigkszenie udziatlu w rynku zostato rowniez osiggnigte poprzez wigkszg liczbe
przytaczen abonentow brutto, zwickszone naktady na marketing i utrzymanie
klientow, co skutkowato spadkiem marzy EBITDA z 42,7% w drugim kwartale 2002
roku do poziomu 35,8% w drugim kwartale 2003 roku. Inwestycja ta powinna
jednakze zapewni¢ oczekiwany zwrot wynikajacy z wyzszych przychodow
w kolejnych miesigcach.

Wskaznik ,,churn”

W drugim kwartale 2003 roku $redni miesieczny wskaznik ,churn” oznaczajacy
przymusowe badz dobrowolne odtaczenie klienta od sieci pozostat podobnym
poziomie jak w analogicznym okresie roku poprzedniego i wynidst 1,5%.

Sredni miesieczny wskaznik ,churn” dla klientow ptacacych abonament wyniost
w drugim kwartale 1,6%, i pozostawat na podobnym poziomie jak w analogicznym
okresie 2002 roku, przede wszystkim na skutek atrakcyjnej oferty zaproponowanej
klientom wraz z wprowadzeniem nowych taryf we wrzesniu 2002 roku i maju 2003
roku, jak rowniez w wyniku zwigkszenia skali programow lojalnosciowych. PTC
zwraca duzg uwage na wartos¢ klientow w segmencie klientow abonamentowych
i stale monitoruje optacalnos¢ swoich programow lojalnosciowych.

Sredni miesieczny wskaznik ,churn” dla klientow systemu Tak Tak wzrost do 1,5%
z poziomu 1,3% w drugim kwartale 2002 roku.

Abonenci systemu Tak Tak sg odfaczani od sieci i uwzgledniani we wskazniku
«churn” po uptywie 12 miesi¢cy od daty ostatniego zasilenia konta, co wydaje si¢
by¢ praktyka stosowang przez wszystkich trzech operatorow dziatajacych
na polskim rynku. Czynnikiem majacym wplyw na wskaznik ,churn” jest obnizenie
Sredniej jakosci klientow systemu Tak Tak przytaczanych w 2002 roku w zwigzku
ze zwigkszonym zaangazowaniem PTC w tym segmencie.

Sredni miesigczny czas rozmow (MoU)

W drugim kwartale 2003 roku sredni miesigczny czas rozmow przypadajacy
na klienta osiggnat wartos¢ 81,9 minut, wobec 97,4 minut w drugim kwartale 2002
roku i 77,5 minut w pierwszym kwartale 2003 roku. Sredni miesieczny czas
rozmow w drugim kwartale 2003 roku wyniost 134,4 minut dla klientow ptacacych
abonament i 30,7 minut dla klientow systemu Tak Tak. Dla poréwnania, w drugim
kwartale 2002 roku sredni miesigczny czas rozméw wyniost 142,7 minut
dla klientow ptacacych abonament i 34,6 minut dla klientow systemu Tak Tak.

Spadek sredniego miesiecznego czasu rozméw wynika gtownie ze zwigkszonego
udziatu klientow systemu pre-paid w ogdlnej liczbie klientow oraz spadku liczby
minut przychodzacych z sieci stacjonarnych (rozméw odbieranych przez
abonentow PTC). Ponadto, wpltyw na liczbe raportowanych minut ma zwiekszona
skala wykorzystywania przez klientow 1-sekundowego naliczania czasu rozmow.
Sredni czas rozmow obejmuje liczbe minut wychodzacych (rozmowy wykonywane
przez abonentéw PTC), za ktore obcigzany jest klient. 1-sekundowe naliczanie
czasu rozmow powoduje, ze przy niezmienionym faktycznym czasie rozmowy,
dtugos¢ raportowanego czasu rozméow ulega obnizeniu.

PTC dazy do zwigkszenia ruchu w sieci oferujac wigkszg liczbe minut zawartych
w niektérych planach taryfowych, nizsze ceny rozméw, wprowadzajac
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Liczba krotkich wiadomosci tekstowych
SMS wysytanych z sieci PTC wzrosta
w drugim kwartale roku 2003 do poziomu
okoto 24 wiadomosci na klienta
miesigcznie.

Rozbudowa sieci: Na koniec drugiego
kwartatu 2003 roku catkowite inwestycje
sieciowe PTC osiggnely poziom 7,9
miliardow ztotych. Na te kwote sktada sie
4,3 miliardow zlotych: inwestycji w
sieciowe srodki trwate; 2,9 miliardow
zfotych: optat koncesyjnych oraz 0,7
miliarda ztotych’ inwestycji w
oprogramowanie oraz licencje sieciowe.

Ostatnie Wydarzenia

1-sekundowego naliczania czasu rozméw dla klientow ptacacych abonament oraz
przez dostosowywanie taryf do indywidualnych wymagan klientow, takich jak
wprowadzenie malejacej stawki za minut¢ rozmowy wraz ze wzrostem czasu
rozmow, co znalazto potwierdzenie w nowych taryfach zaoferowanych w maju
2003 roku.

Wzrost liczby wysytanych kraotkich wiadomosci tekstowych (,SMS™)

W drugim kwartale roku 2003 $rednia liczba krotkich wiadomosci tekstowych SMS
wysytanych przez klienta sieci Era wzrosta do poziomu okoto 24 wiadomosci
miesiecznie, w porownaniu do okoto 15 wiadomosci na klienta miesigcznie
w drugim kwartale ubiegtego roku. Klienci ptacacy abonament wysytaja okoto 26
wiadomosci miesiecznie, natomiast klienci systemu Tak Tak wysylaja Srednio okoto
21 wiadomosci miesiecznie. W analogicznym okresie 2002 roku klienci ptacacy
abonament wysytali srednio 17 wiadomosci miesigcznie a klienci systemu pre-paid
wysytali okoto 13 wiadomosci miesigcznie.

Wzrost liczby wysytanych wiadomosci SMS wynikat gtéwnie z obnizek ich cen,
bedacych elementem wprowadzonych w pazdzierniku 2002 nowych taryf,
zwigkszonej elastycznosci zwigzanej z wymiennoscig wiadomosci SMS i minut
oferowanych w ramach optat abonamentowych oraz udanych kampanii
promocyjnych i marketingowych.

Rozbudowa sieci

W drugim kwartale 2003 roku inwestycje PTC w majatek trwaly (poza koncesjami)
wyniosty 77,2 milionow ztotych® (19,8 milionow USD), czyli o 51,5% mniej niz
w analogicznym okresie roku poprzedniego, kiedy inwestycje te wynioslty 159,1
milionow ztotych (40,8 miliondw USD). Spadek naktadow inwestycyjnych w sie¢
GSM w drugim kwartale 2003 roku odzwierciedla skierowanie naktadow
inwestycyjnych na uruchomienie nowych ustug, a zmniejszenie nakfadow
na rozbudowe pokrycia geograficznego kraju i pojemnosci sieci.

Szybszy wzrost ruchu w sieci spodziewany w dalszej czgsci roku moze spowodowaé
zwigkszenie tempa inwestycji.

W dniu 20 stycznia 2003 roku Spotka zostata poinformowana o ztozeniu przez
TPSA  wniosku do Sadu Najwyzszego o kasacj¢ orzeczenia  Sadu
Antymonopolowego, w ktérym podtrzymat on decyzje Prezesa Urzedu Regulacji
Telekomunikacji i Poczty (,URTiP") z 28 maja 2001 roku, dotyczacg prawa PTC do
otrzymywania opfat z tytutu potaczen migdzysieciowych od TPSA za rozmowy
miedzynarodowe zakanczane w sieci PTC. Zarzad, po konsultacji z doradcami
prawnymi, jest zdania, iz ryzyko uznania przez Sad Najwyzszy wniosku o kasacje
jest niewielkie.

W zwigzku z posiadaniem przez PTC udzialu w rynku telefonii komorkowej
przewyzszajacego 25%, Prezes URTiP wydat w grudniu 2002 decyzj¢ stwierdzajaca,
iz PTC jest operatorem o znaczacej pozycji rynkowej. PTC ztozyta odwotanie od tej

+Warto$¢ brutto posiadanych przez PTC sieciowych $rodkow trwatych (urzadzen technicznych i maszyn) na 30 czerwca 2003.

+ Wartos¢ brutto posiadanych przez PTC licencji telekomunikacyjnych na 30 czerwca 2003.

 Wartos$¢ brutto posiadanego przez PTC oprogramowania oraz licencji sieciowych na 30 czerwca 2003.

+ Na inwestycje w sieciowy majatek trwaty skladaja si¢ zwigkszenia wartosci brutto rzeczowego majatku trwatego oraz wartosci niematerialnych i prawnych PTC za
drugi kwartat 2003 roku (z wylaczeniem wzrostu wartosci licencji telekomunikacyjnych oraz kosztow uruchomienia finansowania kredytu konsorcjalnego).
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decyzji wskazujac na uchybienia formalne po stronie URTiP.

Obaj nasi konkurenci na rynku telefonii komorkowej zostali réwniez uznani
za operatorow o znaczacej pozycji rynkowej. Operator o takim statusie jest
zobowigzany umozliwi¢ potaczenie z siecig innego operatora telekomunikacyjnego
(interconnect) pod warunkiem spetnienia stosownych wymogow technicznych.

W dniu 22 maja 2003 roku, Sejm uchwalit nowelizacje ustawy "Prawo
telekomunikacyjne”. Nowelizacja wejdzie w zycie w dniu 1 pazdziernika 2003 roku.
Gtownym celem prac nad nowelizacjg byto dostosowanie polskich regulacji
prawnych do przepisow obowigzujacych w Unii Europejskiej, jednakze bez
uwzglednienia nowych Dyrektyw dotyczacych rynku telekomunikacyjnego, ktore
weszty w zycie w dniu 25 lipca biezacego roku. Najistotniejsze zmiany wynikajace
z nowelizacji dotycza mozliwosci przenoszenia numerow przez abonentow sieci
stacjonarnych oraz obowigzkdw operatorédw o znaczacej pozycji rynkowej na rynku
pofaczen stacjonarnych polegajacych na obowigzku umozliwienia ich abonentom
swobodnego wyboru dostawcy ustug (takich jak potaczenia miedzystrefowe
i miedzynarodowe, a takze pofaczenia na telefony komorkowe).

Znowelizowane przepisy znosza monopol TPSA w zakresie potaczen z sieci
stacjonarnych do sieci komorkowych i stanowig kolejny krok w kierunku
liberalizacji rynku telekomunikacyjnego. Nowe przepisy wzmacniajg rol¢ regulatora
rynku dajac mu wigksze kompetencje w zakresie regulowania stawek
rozliczeniowych mig¢dzy operatorami oraz cen detalicznych, ktore powinny by¢
ustalane na poziomie nie dyskryminujacym zadnego z uczestnikdw rynku
i w oparciu o przejrzyste kryteria, a w przypadku operatorow o znaczacej pozycji
na rynku pofaczen w sieciach stacjonarnych rowniez w oparciu o koszty
Swiadczenia danej ustugi.

W dniu 26 kwietnia 2003 roku weszta w zycie ustawa regulujgca wymiang
informacji o klientach i tworzenie Biur Informacji Gospodarczej. Wymiana
informacji o nierzetelnych klientach ma na celu promowanie uczciwych praktyk
handlowych oraz eliminacje zalegtosci ptatniczych i oszustw gospodarczych.
PTC jest aktywnym uczestnikiem grupy polskich firm dziatajacych na rzecz
utworzenia biur informacji gospodarczej na polskim rynku.

Trzej operatorzy komorkowi dziatajgcy na polskim rynku zlozyli tacznie w dniu
10 lipca wniosek do Prezesa URTIP o przesunigcie obligatoryjnej daty uruchomienia
sieci UMTS z dnia 1 stycznia 2005 roku na dzien 1 stycznia 2006 roku. Operatorzy
whnioskujg rowniez o opdznienie wymaganego terminu osiggnigcia pokrycia 20%
ludnosci Polski zasiggiem sieci UMTS do konca 2007 roku oraz o usuniecie
z warunkdow koncesji obowigzku osiagniecia pokrycia zasiegiem sieci 40% populacji
kraju. Wedtug tresci wniosku operatorzy zachowaliby mozliwos¢ uzyskania
czestotliwosci radiowych i uruchomienia sieci od 1 stycznia 2004 roku.

W dniu 1 lipca 2003 roku, PTC zostata poinformowana o wniosku firmy Tele2
skierowanym do Prezesa URTiP o wszczgcie post¢powania w sprawie ustalenia
warunkow potaczenia sieci PTC i Tele2 oraz warunkow rozliczen migdzy
operatorami. PTC w przesztosci sktadata Tele2 oferty warunkéw wspdtpracy
i jest gotowa do zawarcia umowy na podobnych warunkach do obowigzujacych
we umowach o wspdlpracy z innymi operatorami stacjonarnymi w Polsce. Zdaniem
PTC ryzyko podjecia przez requlatora rozstrzygnigcia niekorzystnego dla spofki
jest niewielkie.

Finanse

W drugim kwartale 2003 roku PTC dokonata wykupu wszystkich pozostajacych

w obrocie obligacji o oprocentowaniu 103/4%, o terminie wykupu w 2007 roku,

o wartosci nominalnej 126.2 milionéw USD, co stanowi 49.85% catkowite]
poczatkowej wartosci nominalnej obligacji. Wykup zostat dokonany za cene
103.5830% wartosci nominalnej w dacie wykupu 1 lipca 2003 roku. Sptata obligacji
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zostata sfinansowana z dostepnych srodkéw z tytutu umowy kredytowej oraz z
operacyjnych przeptywow finansowych.

Nast¢pujace kwoty obligacji pozostajq w obrocie:

= obligacje o kuponie 11Y:9% wymagalne w 2009 roku - w wartosci
nominalnej 150 milionow USD,

= obligacje o kuponie 11"% wymagalne w 2009 roku - w wartosci
nominalnej 282,75 miliondw Euro,

* obligacje o kuponie 10/,% wymagalne w 2008 roku - w wartosci
nominalnej 182,5 milionow Euro.

PTC w dalszym ciagu przeznacza nadwyzki $rodkéw finansowych na splate
zadluzenia i zmniejszenie kosztow finansowych. PTC moze w przysziosci
zdecydowac si¢ na dalszy wykup i umorzenie obligacji.

Od dnia 18 marca 2003 obowigzuje nowa umowa o unikaniu podwojnego
opodatkowania miedzy Polskg a Holandig. Umowa wprowadza stawke 5% podatku
pobieranego u zrodta od ptatnosci odsetkowych dokonywanych przez polskie
podmioty na rzecz podmiotéw zlokalizowanych w Holandii. PTC wspétpracuje
z doradcami prawnymi i podatkowymi w celu zbadania implikacji, jakie nowa
umowa powoduje w stosunku do przysztych kosztow finansowych ponoszonych
przez PTC z tytutu pozyskiwania finansowania poprzez swojq spotke zalezng PTC
International Finance (Holding) B.V.

Umowy sponsorskie

W lipcu PTC ogtosita nowa strategie sposnsorowania sportu, zmierzajaca do
promowania wartosci wyrazonych w hasle reklamowym “Mozesz wiecej’, takich jak
dynamizm, innowacyjnos¢ i atrakcyjnos¢. W zwiazku z ta strategig PTC zostata
strategicznym sponsorem druzyny pitkarskiej Wisty Krakow, aktualnych Mistrzow
Polski, ktorzy uczestniczg w eliminacjach do tegorocznej Ligi Mistrzow UEFA. PTC
zostata rowniez sponsorem Polskiego Zwigzku Koszykowki, co obejmuje

sponsorowanie krajowej ligi  koszykowki, reprezentacji kraju i druzyn
mtodziezowych. Wktad PTC w sponsorowanie sportu ma na celu popularyzacje
sponsorowanych dyscyplin, rozw0j zainteresowania sportem i aktywnym

spedzaniem czasu.

Nowe plany taryfowe

W dniu 6 maja 2003 roku, PTC wprowadzita nowe taryfy dla klientow
abonamentowych - “Taka jak Ty". Cechg szczegolna tych taryf jest zmniejszajaca
si¢ stawka za minut¢ potaczenia w miare¢ wzrostu czasu rozmow abonenta. ,Taka
jak Ty" to jedyne na rynku taryfy dla klientow ptacacych abonament nie
zawierajagce minut w abonamencie, lecz oferujace jednolita cen¢ potaczen,
z dodatkowg  korzyscia  dla  klientow  intensywnie  korzystajacych
z telefonu.

Istniejace taryfy Moja i Biznes, ktore zawieraja minuty w abonamencie, sg wcigz
oferowane i sg wybierane przez wigkszos¢ naszych klientow. Ta grupa taryf zostata
wzbogacona o nowe plany taryfowe Moja 500 VIP i Biznes 500 VIP, ktore zawierajg
bardzo duzg liczbe minut w abonamencie.

Podwyzszenie oceny kredytowej PTC

W czerwcu dwie agencje oceniajgce wiarygodnos¢ kredytowa podwyzszyty oceny
przyznane PTC:

= Agencja Standard&Poor's Rating Services podwyzszyla oceng¢ ryzyka
korporacyjnego PTC do 'BB+' z poziomu 'BB’, za$ oceng ryzyka zadtuzenia
podporzadkowanego PTC do '‘BB-' z'B+';

= Agencja Moody's Investors Service podwyzszyta ocene ryzyka
korporacyjnego PTC do '‘Ba1’ z poziomu 'Ba2’, zas ocen¢ ryzyka zadtuzenia
podporzadkowanego PTC do '‘Ba3' z 'B1".
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Decyzje obu agencji stanowig uznanie postepow PTC pod wzgledem redukcji
zadluzenia dzigki generowanym przez spotk¢ wolnym przeptywom pieni¢znym,
a takze odzwierciedlajg oczekiwania agencji co do przysztej zdolnosci PTC do
generowania znaczacych dodatnich przeptywow finansowych i poprawy sytuacji
finansowej spotki dzigki redukeji zadtuzenia, wzrostowi liczby abonentow
i utrzymaniu pozycji lidera na rynku.

Zmiany w skfadzie Rady Nadzorczej

Pan Maciej Raczkiewicz, cztonek Rady Nadzorczej od 2002 roku, zrezygnowat
z czlonkostwa w Radzie. Pan Raczkiewicz byt nominowany do sktadu Rady
Nadzorczej przez Elektrim Telekomunikacja Sp. z o.o.

Pan Zygmunt Solorz-Zak zostal nominowany na cztonka Rady Nadzorczej od dnia
30 kwietnia 2003 roku.

Pan Uli Kiihbacher zostat nowym cztonkiem Rady Nadzorczej PTC z ramienia
T-Mobile Deutschland GmbH, od dnia 12 czerwca 2003 roku, w miejsce Pana Gerda
Karetha, ktory byt cztonkiem Rady od 22 czerwca 2001 roku.

Nowe produkty

W trakcie drugiego kwartatu 2003 roku PTC zaproponowata swoim klientom szereg
nowych produktow w ramach swojej polityki wprowadzania na rynek najbardziej
nowatorskich ustug.

Na poczatku kwartatu PTC zaoferowata dzwonki polifoniczne i kolorowe gry Java
dostgpne uzytkownikom wielu modeli telefonow. Oferta dzwonkdw i gier jest stale
wzbogacana, dzieki wprowadzaniu nowych elementéw i zwigkszaniu liczby modeli
telefonow umozliwiajacych korzystanie z oferty.

W maju PTC rozszerzyta swojg ofert¢ ustug multimedialnych dost¢pnych przez
portal Era Omnix przez wprowadzenie transmisji video umozliwiajacej ogladanie
fragmentéw seriali telewizyjnych, imprez sportowych, erotyki. PTC jest jedynym
operatorem w Polsce oferujacym transmisje video, ktora dostepna jest zarowno dla
klientow abonamentowych, jak i uzytkownikow systemu pre-paid.

Na letnie wakacje klienci PTC otrzymali mozliwos¢ wystania Pocztowki MMS.
Zdjecie zrobione aparatem potgczonym z telefonem komorkowym lub wybrane
z portalu Era Omnix moze by¢ wydrukowane | wystane jako standardowa
pocztowka do adresata.

0d 1 lipca klienci PTC moga wymienia¢ wiadomosci MMS z klientami pozostatych
sieci komorkowych w Polsce.

Od czerwca PTC oferuje glosowe wiadomosci SMS, ktére umozliwiajg wysytanie
wiadomosci SMS z telefonu komoérkowego na stacjonarny. Nowa ustuga jest oparta
na systemie zamiany tekstu na gtos umozliwiajgcym prawidtowy przekaz
wiadomosci.

W lipcu PTC wprowadzita wzbogacong ustuge informacji o numerach
telefonicznych, korzystajacqg z bazy danych zawierajacej ponad 820 tysigey
numeréw telefonow firm i instytucji. Ustuga jest dostgpna w jezyku angielskim
i polskim, w kraju i zagranica. Baza danych zawiera rowniez numery telefonow
klientéw indywidualnych PTC.

Na poczatku lipca PTC pomyslnie zakonczyta testy systemu autoryzacji
dokumentow z wykorzystaniem podpisu elektronicznego dokonywanego przez
telefon komdrkowy. To nowe rozwigzanie pozwoli na autoryzacj¢ dokumentow
elektronicznych oraz transakcji dokonywanych przez Internet lub na platformie
Era Omnix.

Od maja 2003 roku PTC oferuje klientom uzywajacym transmisji GPRS roaming
miedzynarodowy dostepny w czterdziestu szesciu sieciach operatorow
w trzydziestu pigeciu panstwach. Roaming GPRS jest tez dostepny dla
przyjezdzajacych do  Polski  klientow czterdziestu czterech operatorow
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Perspektywy na 2003 rok

Prognozy finansowe

zagranicznych.

PTC okreslita oczekiwane wyniki w roku 2003. Za podstawowe cele uznano
utrzymanie pozycji lidera na rynku pod wzgledem liczby klientow i przychoddw,
przy rownoczesnej kontynuacji poprawy wyniku netto, zwrotu z zaangazowanych
aktywow oraz struktury pasywow w kierunku zmniejszenia dzwigni finansowej.

Szybki wzrost liczby klientbw w pierwszym potroczu 2003 roku jest zgodny
z oczekiwaniami Zarzadu co do wzrostu udzialu w pozyskiwaniu nowych
abonentow w celu wzmocnienia przez PTC swojej pozycji lidera rynku.
Odnotowany wzrost liczby abonentéw stawia PTC w dobrej pozycji, aby
zrealizowa¢ cel zwigckszenia w 2003 roku tempa wzrostu przychodow ponad
poziom 13,5% odnotowany w 2002 roku.

Przewidywany poziom zysku EBIDTA w stosunku do przychodow ze sprzedazy
pozostaje niezmieniony i wynosi 34%-36% za 2003 rok. Wplyw na prognoze
EBITDA maja wyzsze wydatki na pozyskanie i utrzymanie klientow, a takze
ostabienie kursu ztotego wobec euro, wplywajace niekorzystnie na koszt zakupu
telefonow.

Niniejsza informacja prasowa zawiera obok danych rzeczywistych pewne szacunki,
przewidywania i planowane wyniki finansowe PTC. Rzeczywiste wyniki moga si¢
znacznie rozni¢ od naszych planéw. Czynniki mogace istotnie wptynaé¢ na biezaca
dziatalnos¢ PTC obejmuja:

e  Konkurencje na polskim rynku ustug telefonii bezprzewodowej,

e  Koszty i ryzyko biznesowe zwigzane z wejsciem na nowe rynki i zwigzane z tym
wymagania dotyczace pokrycia kraju nowymi ustugami,

e Zdolnos¢ PTC do ciaggtego wzrostu i utrzymania pozycji lidera na rynku,
e Niepewno$¢ co do sukcesu strategicznych inwestycji PTC,

e  Wptyw wydarzen nieprzewidywalnych, ktére moga by¢ skutkiem dziatalnosci
operacyjnej PTC,

e  Wptyw zmian politycznych i gospodarczych, i innych czynnikow takich jak
polityka pieniezna, prawo i zmiany w ustawodawstwie, zwtaszcza
w ustawodawstwie telekomunikacyjnym, a takze inne czynniki zewngtrzne
bedace poza kontrolg PTC,

e Inne ryzyka opisywane w kwartalnym raporcie przesytanym przez PTC do Komis;ji
Papierow Wartosciowych i Gietd - (,SEC") w Stanach Zjednoczonych.

Stowa ,szacunkowe," ,przewidywane," ,zamierzamy," ,oczekujemy,” ,uwazamy" i tym
podobne stwierdzenia, ktore pojawiaja si¢ w tekscie w stuza do opisu planow PTC
odnosnie jej przysztych wynikow. Plany te moga si¢ rozni¢ od rzeczywistych wynikow
osiggnietych przez Spolke. PTC nie jest zobligowana do podania jakichkolwiek zmian
do planowanych wynikow celem odzwierciedlenia wptywu jakichkolwiek wydarzen,
ktore beda mialy miejsce po dacie niniejszej informacji prasowej. PTC raportuje
kwartalnie do Komisji Papierow Wartosciowych i Gietd - SEC w Stanach
Zjednoczonych. W raportach tych mozna znalez¢ dokifadng analiz¢ wszystkich
czynnikow ryzyka, na ktoére napotyka w swojej dziatalnosci operacyjnej PTC.
Zachecamy zatem do lektury tychze raportow.
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W celu uzyskania dalszych informacji prosimy o kontakt z:

Biuro Prasowe sieci Era
= (+48) 224134300
Fax: (+48) 22 413 61 78
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Aneks 1 Skonsolidowane rachunki zyskow i strat - na podstawie raportu

SEC 6-K (Migedzynarodowe Standardy Rachunkowosci - w tysigcach ztotych)

Za okres szesciu Za okres trzech Za okres szesciu Za okres trzech

miesiecy koriczagcy — miesiecy koriczagcy — miesigcy koriczagcy — miesiecy koriczacy
sie sie sie sie

30 czerwea 2003 30 czerwcea 2003 30 czerwea 2002 31 czerwea 2002
(nie zbadane) (nie zbadane) (nie zbadane) (nie zbadane)
Przychody ze sprzedazy ogotem 2.674.689 1.399.979 2.321.247 1.195.067
Koszty sprzedazy (1.813.972) (912.960) (1.408.451) (720.970)
Marza brutto 860.717 487.019 912.796 474.097
Koszty operacyjne (441.699) (218.006) (398.620) (208.628)
Zysk na dziatalnosci operacyjnej 419.018 269.013 514.176 265.469

Koszty i przychody finansowe

Odsetki i pozostate przychody finansowe 290.481 40.615 95.746 30.308
Odsetki i pozostate koszty finansowe (508.947) (150.296) (510.537) (263.248)
Zysk brutto 200.552 159.332 99.385 32.529
Podatek dochodowy (36.972) (38.180) (33.929) (19.303)

Zysk netto 163.580 121.152 65.456 13.226

17



Aneks 2 Skonsolidowane bilanse - na podstawie raportu SEC 6-K

(Miedzynarodowe Standardy Rachunkowosci — w tysigcach ztotych)

Majatek obrotowy

Srodki pieniezne

Inwestycje krotkoterminowe i pozostate aktywa finansowe
Naleznosci i krotkoterminowe rozliczenia migdzyokresowe

Zapasy

Majatek trwaty
Rzeczowy majatek trwaty

Wartosci niematerialne i prawne
Aktywa finansowe
Rozliczenia migdzyokresowe kosztow i inne aktywa diugoterminowe

Aktywa razem

Zobowigzania krotkoterminowe

Zobowigzania z tytutu dostaw i ustug

Zobowiazania z tytutu podatkow, cet i ubezpieczen spotecznych
Zobowigzania obcigzone odsetkami

Rozliczenia migdzyokresowe kosztow

Rozliczenia migdzyokresowe przychoddw i pozostate zobowigzania

Zobowigzania dtugoterminowe

Zobowigzania obcigzone odsetkami

Zobowiazania bez obcigzen odsetkowych
Zobowiazania z tytutu podatku odroczonego netto
Rezerwy

Zobowigzania razem

Kapitat wtasny i rezerwy

Kapitat podstawowy

Kapitat zapasowy

Kapitat rezerwowy z wyceny transakcji zabezpieczajacych
Nie podzielony wynik finansowy z lat ubiegtych

Pasywa razem

Na dzien
31 czerwca 2003
(nie zbadany)

19.219
56.245
750.369

226.235

1.052.068

3.191.518

2.714.029
296.362
98.495

110.650
81.801

142.443

249.315

200.823

785.032

4.492.910
111.235
336.005

25.865

471.000
409.754
(1.331)
722.002

Na dzien
31 grudnia 2002

54.412
12.143
620.749
234.545

921.849

3.438.686

2.651.130
171.288
82.091

285.277

57.756
121.122
185.569

224.358

874.082

4.583.365
165.159
268.171

21.740

471.000
409.754
(86.649)
558.422
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Aneks 3 Skonsolidowane sprawozdania z przeptywu $rodkdw pieni¢znych - na podstawie raportu SEC

6-K

(Miedzynarodowe Standardy Rachunkowosci - w tysigcach ztotych)

PRZEPLYWY SRODKOW PIENIEZNYCH Z DZIALALNOSCI OPERACYJNEJ:

Zysk brutto

Korekty o pozycje:

Amortyzacja

Zwigkszenie rezerwy na naleznosci oraz odpisy naleznosci

Zwigkszenie rezerwy na zapasy

Inne rezerwy dtugoterminowe

Strata z tytutu roznic kursowych i zmiany wartosci godziwej instrumentow finansowych
Wynik na sprzedazy i likwidacji sktadnikow dziatalnosci inwestycyjnej

Koszty odsetek netto
Przeptywy pieni¢zne przed zmianami kapitatu operacyjnego

Zmiana stanu zapasow
Zmiana stanu naleznosci i rozliczen miedzyokresowych

Zmiana stanu zobowigzan i rozliczen migedzyokresowych
Srodki pienig¢zne z dziatalnosci operacyjnej

Odsetki zaptacone

Odsetki otrzymane
Podatek dochodowy zaptacony

Realizacja instrumentow finansowych
Srodki pienigzne netto z dziatalnosci operacyjnej
PRZEPLYWY SRODKOW PIENIEZNYCH Z DZIALALNOSCI INWESTYCYJNEJ:

Nabycie wartosci niematerialnych i prawnych
Nabycie sktadnikéw rzeczowego majatku trwatego
Inwestycje krotkoterminowe

Sprzedaz sktadnikow rzeczowego majatku trwatego

Srodki pienigzne netto z dzialalnosci inwestycyjnej

PRZEPLYWY SRODKOW PIENIEZNYCH Z DZIALALNOSCI FINANSOWE):
Spfata netto kredytu konsorcjalnego

Wplywy netto z emisji obligacji/(wykup obligacji)

Zmiana stanu kredytu w rachunku biezacym

Srodki pienigzne netto z dziatalnosci finansowej

Zmiana stanu Srodkow pieni¢znych netto

Wynik wyceny srodkéw pienigznych

Srodki pienigzne na poczatek okresu obrotowego

Srodki pieni¢zne na koniec okresu obrotowego

Za okres szesciu

Za okres szesciu

miesiecy koriczgey sie  miesigcy koriczgcy sie
30 czerwca 2003 30 czerwca 2002
(nie zbadane) (nie zbadane)
200.552 99.385
464.456 472.526
20.132 23.728
4.895 4.140
4.124 3.280
36.970 205.170
4,822 (974)
181.497 209.621
917.448 1.016.876
3.415 (10.553)
161.795 (132.401)
(3.558) 145.489
755.510 1.019.411
(264.444) (270.568)
7.249 6.149
(696) (897)
(9.752) (9.395)
487.867 744.700
(33.446) (74.499)
(177.241) (313.362)
- 91.456
2.508 3.070
(214.179)) (293.335)
132.356 (524.014)
(477.311) -
35.992 50.946
(308.963) (473.068)
(35.275)) (21.703)
82 59
54.412 36.511
19.219 14.867
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Aneks 4 Skonsolidowane sprawozdania ze zmian w kapitale wtasnym - na podstawie raportu SEC 6-K
(Miedzynarodowe Standardy Rachunkowosci — w tysigcach ztotych)

Kapitat
podstawowy

Saldo na dzien 471.000
1 stycznia 2002
roku
Zabezpieczenie
przeptywow
Srodkow
pienigznych:

zysk na wartosci
godziwej transakcji
zabezpieczajacych
po opodatkowaniu

reklasyfikacja  do
wyniku netto

opodatkowanie
zreklasyfikowanej -
wartosci

Zysk netto okresu -

Kapitat zapasowy

409.754

Saldo na dzien
30 czerwca 2002
roku

(nie zbadane) 471.000

Zabezpieczenie
przeptywow
Srodkow
pieni¢znych:

strata na wartosci
godziwej transakcji
zabezpieczajacych
po opodatkowaniu
reklasyfikacja  do
wyniku netto

opodatkowanie

zreklasyfikowanej -
wartosci

wplyw zmiany

stopy

opodatkowania na

podatek odroczony

Zysk netto okresu -

409.754

Saldo na dzien
31 grudnia 2002
roku 471.000

Saldo na dzien
1 stycznia 2003
roku 471.000

Zabezpieczenie
przeptywow
Srodkow
pieni¢znych:

zysk na wartosci
godziwej transakcji
zabezpieczajacych
po opodatkowaniu
reklasyfikacja  do
wyniku netto

opodatkowanie
zreklasyfikowanej

409.754

Kapitat rezerwowy z

wyceny transakgji
zabezpieczajacych

(96.955)

30.661

5.013

(1.404)

(62.685)

(48.378)

25.197

(7.055)

6.272

(86.649)

Niepodzielony wynik z
lat ubiegtych

211.946

277.402

281.020

558.422

(86.649)

112.839

(37.700)

10.179

558.422

Razem

995.745

30.661

1.095.471

(48.378)

25.197

(7.055)

6.272

281.020

1.352.527

112.839

(37.700)

10.179
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wartosci

Zysk netto okresu -

Saldo na dzien
30 czerwca 2003
roku

(nie zbadane)

471.000

409.754

(1.331)

163.580

722.002

163.580

1.601.425
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Aneks 5 Dane statystyczne

Segment Za okres trzech Za okres szesciu Za okres trzech Za okres szesciu
rynku miesiecy koriczgcy sie  miesiecy koriczacy sie  miesiecy koriczgcy sie  miesigecy koriczacy sie
30 czerwea 2003 30 czerwca 2003 30 czerwea 2002 30 czerwca 2002
(nie zbadane) (nie zbadane) (nie zbadane) (nie zbadane)
Liczba klientow 5600 609 5 600 609 4244 393 4244 393
(na koniec okresu)
Postpaid 2729 317 2729 317 2 410969 2 410969
Prepaid 2871292 2871292 1833424 1833 424
Przytgczenia klientow brutto 611 504 1165 431 454 333 880 098
Postpaid 244 185 484 954 180 795 349 947
Prepaid 367 319 680 477 273 538 530 151
Sredni miesieczny czas 81,9 79.8 97.4 97,5
rozmow (MOU) ’
Postpaid 134,4 1291 142.7 140,2
Prepaid 30,7 30,4 34.6 35,2
Liczba SMS'ow 24 23 15 16
Postpaid 26 25 17 17
Prepaid 21 21 13 14
Wskaznik odfaczen od sieci 1,5 procent 1,4 procent 1,5 procent 1,7 procent
~churn”
Postpaid 1,6 procent 1,7 procent 1,6 procent 2,1 procent
Prepaid 1,5 procent 1,1 procent 1,3 procent 1,2 procent
ARPU (Sredni przychod na 79,8 79,6 914 90,8
kiienta) '
Postpaid 1314 129,7 1334 130,2
Prepaid 29,4 29,4 333 333
Koszt pozyskania klienta 3347 362,6 263,8 285,8
Postpaid 7514 795,5 5743 598,9
Prepaid 57,7 54,0 58,6 79,0
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