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NOTATKA PRASOWA era

Mozesz wiecej

POLSKA TELEFONIA CYFROWA PUBLIKUJE SKONSOLIDOWANE
WYNIKI FINANSOWE ZA PIERWSZY KWARTAL 2003 ROKU

Warszawa - 14 maja 2003 - Polska Telefonia Cyfrowa Sp. z o0.0. (,PTC"), (www.era.pl) wiodacy operator ustug
telefonii komorkowej GSM 900 i GSM 1800 w Polsce, a takze posiadacz koncesji UMTS, opublikowata w dniu
dzisiejszym swoje wyniki za pierwszy kwartat 2003 roku. Prezentowane dane s3 przedstawione wedtug
Miedzynarodowych Standardoéw Rachunkowosci (,MSR") i wyrazone w zlotych.

e PTC umocnita si¢ na pozycji lidera na rynku telefonii bezprzewodowej w Polsce z 35,4% udziatem
w tym rynku i udziatem w rynku klientow ptacqcych abonament na poziomie 38,6%.

e |Wzrost skonsolidowanej liczby abonentow o 31,9% do ponad 5,2 milionow na koniec marca 2003
roku z 4,0 milionow na koniec marca 2002 roku.

e liczba nowych abonentdw przytqczonych do sieci Era w pierwszym kwartale 2003 roku wyniosta
554 tysiqce, o 30,1% wiecej niz w pierwszym kwartale ubiegtego roku.

o Wzrost netto liczby klientow wynidst 372,1 tysiecy w pierwszym kwartale 2003 roku, o 88,4%
wiecej niz w tym samym okresie 2002 roku.

e Przychody ze sprzedazy w pierwszym kwartale 2003 roku wyniosty 1.274,7 milionéw ztotych, co
oznacza wzrost o 13,2% w poréwnaniu do analogicznego okresu roku 2002.

o Wskaznik EBITDA do przychoddw ze sprzedazy wynidst 30,0% w pierwszym kwartale 2003 roku w
porownaniu do 42,3% w pierwszym kwartale 2002.

e Sredni przychdod na klienta (,ARPU") w pierwszym kwartale 2003 roku wyniost 79,4 ztotych
miesiecznie.

o Wskaznik ,churn”, oznaczajqcy przymusowe bqdz dobrowolne odtqczenie klienta od sieci, wynosit
srednio 1,2% miesiecznie, co stanowi spadek z 2,0% w pierwszym kwartale 2002 roku.

e Zysk netto w kwartale wynidst 42,4 milionow ztotych.

e Zadtuzenie catkowite PTC na dzierh 31 marca 2003 roku wyniosto 4.094,0 milionow ztotych; spétka
sptacita w ciqgu kwartafu dfug o wartosci 3053 milionow ztotych; stosunek catkowitego
zadtuzenia do rocznego EBITDA (okres 12 miesiecy koriczqcey sie 31 marca 2002 roku) wyniést 2,1.
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Przychody: Przychody ze sprzedazy
ogotem w pierwszym kwartale 2003 roku
wzrosty o 13,2% w porownaniu do
analogicznego okresu roku 2002.

ARPU: W pierwszym kwartale 2003 roku
wartos¢ wskaznika ARPU spadta o 12,0%
w porownaniu do analogicznego okresu
roku poprzedniego.

Przychody ze sprzedazy

Przychody ze sprzedazy ogotem za pierwszy kwartat 2003 roku wyniosty 1.274,7
milionow ztotych (314,7' milionow USD), co oznacza wzrost o 148,5 milionow
ztotych (36,7 milionow USD), czyli o 13,2% w poréwnaniu do analogicznego
okresu roku poprzedniego.

Przychody ze sprzedazy ustug wzrosty o 15,1% do 1.235,1 milionow zlotych (304,9
milionow USD) w pierwszym kwartale 2003 roku z 1.073,2 milionow zlotych (264,9
milionow USD) w pierwszym kwartale 2002. Wzrost przychodéw wynika przede
wszystkim ze wzrostu liczby klientow PTC oraz wyzszych przychodow z rozliczen
miedzy operatorami. Efekt ten zostat do pewnego stopnia zredukowany przez
wzrost udziatu uzytkownikéw systemu pre-paid w ogolnej liczbie klientéw PTC,
ktorzy przynoszg S$rednio nizszy miesieczny przychdd niz  klienci systemu
abonamentowego. Ponadto wplyw na przychody miat spadek czasu rozmow
abonentow oraz obnizenie Sredniej ceny za minute rozmowy wynikajace ze
zwigkszenia liczby minut zawartych w abonamencie i wprowadzenia nowych
planow taryfowych.

Korzystny wplyw na wartos¢ przychodéw PTC miata umowa o wzajemnych
rozliczeniach z PTK Centertel, ktéora weszta w zycie w czerwcu 2002 roku.
Przychody z tytutu tych rozliczen wyniosty w pierwszym kwartale 2003 roku 51,4
milionow ztotych (12,7 milionéw USD), co stanowi 4,0% ogo6iu przychodow w tym
okresie.

Przychody z tytutu rozliczen za ruch SMS z sieciami PTK Centertel i Polkomtel,
realizowane od 1 lutego 2003 roku, stanowily kolejne nowe zrodto przychodow w
pierwszym kwartale 2003 roku i wyniosly 16,7 milionow zlotych (4,1 milionow
usD).

W pierwszym kwartale 2003 roku, przychody ze sprzedazy telefondw i akcesoriow
spadly o 25,3% do poziomu 39,6 milionow zlotych (9,8 milionéw USD) w
poroéwnaniu do 53,0 milionow ztotych (13,1 milionow USD) w pierwszym kwartale
2002 roku. Spadek ten zostat odnotowany pomimo znacznego wzrostu liczby
pozyskanych klientéw. Bylo to wynikiem udanych promocji dla klientow w
systemie abonamentowym, ktorzy kupuja subsydiowane telefony, a takze wzrostu,
w stosunku do pierwszego kwartatu ubiegtego roku, udziatu klientow systemu pre-
paid kupujacych pakiety startowe (zawierajgce karte SIM, bez telefonu).

Zwigkszenie tempa wzrostu liczby abonentow w ciggu minionego kwartatu
pozwolito na osiggniecie wiekszego przyrostu przychodow kwartalnych (w skali
roku 13,2%) w stosunku do rocznego wzrostu odnotowanego w czwartym
kwartale 2002 roku, ktéry wyniost 12,3%.

Sredni przychéd na klienta (,ARPU")

Sredni miesieczny przychod na klienta w pierwszym kwartale 2003 roku wyniost
79,4 ztotych (19,6 USD). Warto$¢ ta oznacza spadek wskaznika ARPU o 12,0% w
stosunku do analogicznego okresu 2002 roku, kiedy to wskaznik wynosit 90,2
ztotych (22,3 USD) oraz o 8,8% w stosunku do $redniego ARPU w czwartym
kwartale 2002 roku wynoszacego 87,1 ztotych (21,5 USD). ARPU generowane przez
klientow abonamentowych wyniosto w pierwszym kwartale 2003 roku 127,9
ztotych (31,6 USD), co stanowi wzrost 0 1,7% w porownaniu do analogicznego
okresu roku ubiegtego. Sredni przychod generowany przez klientow systemu pre-
paid wyniost w pierwszym kwartale 2003 roku 29,5 ztotych (7,3 USD), o 11,4%
mniej niz w pierwszym kwartale 2002 roku.

Spadek $redniego wskaznika ARPU odnotowany w minionym kwartale wynika ze
zmian w strukturze klientow, w ktorej rosnie udziat klientow w systemie pre-paid.

Stabilizacja ARPU od klientow abonamentowych odzwierciedla polityke firmy
polegajaca na zwigkszaniu liczby klientow z najbardziej wartosciowych segmentow

! Wytacznie dla wygody czytelnika wszystkie wartosci wyrazone w ztotowkach zostaly przeliczone na dolary amerykanskie po kursie srednim ustalonym przez Narodowy
Bank Polski z dnia 31 marca 2003 roku, ktory wynosit 1 USD = 4,0512 PLN
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Koszty sprzedazy: Koszty sprzedazy
wzrosty o 31,1% w pierwszym kwartale
2003  roku w  pordwnaniu  do
analogicznego okresu roku ubiegtego.
Wzrost kosztow wynika przede wszystkim
z niemal trzykrotnego wzrostu wartosci
rozliczen wobec innych operatorow oraz
wyzszego 0 419% kosztu sprzedazy
telefonow i akcesoriow.

rynku klientow ptacacych abonament. Stabilny poziom ARPU jest w glownej
mierze spowodowany wzrastajgcym udziatem klientow biznesowych w o0golnej
liczbie klientow PTC, jak rowniez wzrastajgcymi przychodami pochodzacymi z
ustug nie gtosowych. Korzystny wptyw na wartos¢ ARPU klientow post-paid i pre-
paid miaty rowniez przychody z wzajemnych rozliczen z PTK Centertel, jak rowniez
ptatnosci za ruch SMS migdzy sieciami wszystkich operatorow komorkowych w
Polsce.

Spadek poziomu $redniego przychodu generowanego przez klientow systemu pre-
paid jest spowodowany dynamicznym wzrostem liczby uzytkownikow tego
systemu i nizszym Srednim przychodem generowanym przez nowych klientow.
Ponadto, zmniejszenie ruchu przychodzacego z sieci telefonii stacjonarnej ma
szczegolnie niekorzystny wptyw na wskaznik ARPU klientow pre-paid, u ktorych
odnotowujemy wysoki udziat rozmow przychodzacych w catkowitym czasie
rozmow.

Koszty sprzedazy

W pierwszym kwartale 2003 roku koszty sprzedazy wyniosty 901,0 milionow
ztotych (222,4 milionéw USD) wobec 687,5 milionow ztotych (169,7 milionéw USD)
za ten sam okres 2002 roku, co oznacza wzrost o 31,1%. W stosunku do wartosci
za czwarty kwartat 2002 roku koszty sprzedazy wzrosty o 26,4%.

W pierwszym kwartale 2003 roku koszt sprzedazy ustug zwigkszyt sie o 25,2% i
wyniost 558,9 milionow ztotych (138,0 milionow USD) w porownaniu do 446,4
milionow ztotych (110,2 milionow USD) w pierwszym kwartale 2002 roku,
natomiast koszt sprzedazy telefondow i akcesoriow wzrost o 41,9% do 342,1
milionéw zlotych (84,5 milionow USD) wobec 241,0 milionéw zlotych (59,5
miliondw USD) w analogicznym okresie 2002 roku.

Wzrost kosztow sprzedazy ustug zostat w gtownej mierze spowodowany przez:

= niemal trzykrotny wzrost kosztow rozliczen z innymi operatorami, ktory
wyniost 163,3 milionow ziotych (40,3 milionéw USD) w pierwszym
kwartale 2003 roku, wobec 59,8 milionow (14,7 milionow USD) w
pierwszym kwartale ubiegtego roku, co jest wynikiem zwiekszajacej sie
liczby rozmow kierowanych do abonentow sieci komorkowych w
stosunku do ruchu do abonentow sieci stacjonarnych, a takze wigczeniem
67,2 milionow ztotych (16,6 milionéw USD) kosztow rozliczen z PTK
Centertel z tytutu umowy obowiazujacej od czerwca 2002 roku. Kolejnym
nowym sktadnikiem kosztéw sg rozliczenia za ruch SMS wychodzacy do
innych sieci komorkowych w Polsce, ktore osiggnely wartos¢ 15,8
milionow ztotych (3,9 milionow USD) w pierwszym kwartale 2003 roku.
Bez uwzglednienia przychodow i kosztow z tytutu nowych rozliczen
miedzy operatorami, koszt sprzedazy ustug zanotowatby wzrost o 6,6% w
stosunku do pierwszego kwartalu 2002 roku, natomiast wzrost
przychodow wyniostby 8,7%;

*  wzrost kosztow prowizji 0 80,6% do 39,2 milionow ztotych (9,7 milionow
USD) wobec 21,7 milionéw zlotych (5,4 milionéw USD) w pierwszym
kwartale ubiegtego roku. Wzrost kosztow prowizji jest zwigzany ze
znacznie wigkszg liczbg pozyskanych klientow w pierwszym kwartale
biezacego roku w stosunku do okresu sprzed roku.

Wzrost kosztow sprzedazy telefonow i akcesoriow byt spowodowany przez:

= znaczny udziat klientow w systemie abonamentowym wsrod nowo
pozyskanych klientéw, ktorzy kupuja subsydiowane telefony w ramach
ofert promocyjnych;

= kontynuacj¢ programoéw lojalnosciowych, w ktdrych klienci przynoszacy
wysokie miesieczne przychody otrzymuja oferty wymiany telefonow po
atrakeyjnych cenach;

= ostabienie o 15,7% S$redniego kursu ztotego wobec Euro w pierwszym
kwartale 2003 roku w poroéwnaniu ze srednim kursem w pierwszym
kwartale 2002 roku, co podwyzsza wyrazony w ztotych koszt zakupu
telefonow, ktore sg nabywane po cenach w Euro;

= uzupetnienie zapasow telefonow w sieci dealerskiej, w tym zwigkszenie



stanu zapasow telefonow dla klientow z segmentu post-paid w punktach
sprzedazy autoryzowanych przedstawicieli handlowych. Koszty sprzedazy
telefonéw o wartosci ok. 32,0 milionéw zlotych (7,9 milionow USD) w
pierwszym kwartale 2003 roku dotycza telefondw, ktorych aktywacja
nastapi w kolejnych kwartatach.

Koszt pozyskania klienta

W pierwszym kwartale 2003 roku, $redni koszt pozyskania klienta PTC wzrost do
393,3 zlotych (97,1 USD) w poréwnaniu do 309,2 zlotych (76,3 USD) w
analogicznym okresie ubiegtego roku oraz 267,0 ztotych w czwartym kwartale
2002 roku. Wzrost sredniego kosztu byt w gtéwnej mierze spowodowany wyzszym
udziatem klientow pfacacych abonament wsréd nowo pozyskanych klientow, w
porownaniu do poprzednich kwartatow, w ktorych przewaga przytaczanych
klientow pre-paid byta bardziej wyrazna.

Sredni koszt pozyskania klienta abonamentowego wzrdst do 840,3 zlotych (207,4
USD) w pierwszym kwartale 2003 roku z 627,2 zlotych (154,8 USD) w czwartym
kwartale 2002 roku.

Wzrost sredniego kosztu byt spowodowany powodzeniem akcji promocyjnych, w
ktorych klientom w systemie abonamentowym byly oferowane atrakcyjne telefony
wyposazone w mozliwos¢ transmisji GPRS, kolorowe wyswietlacze oraz
umozliwiajace wysytanie MMS-6w. Spodziewamy sig, ze dostepnos¢ nowoczesnych
telefonow spowoduje wzrost przychodow z ustug nie gtosowych w kolejnych
kwartatach. Wzrost kosztu jest tez zwiazany z deprecjacja ztotego wobec euro,
ktora wptyneta na zwiekszenie kosztu zakupu telefonow.

Jesli chodzi o klientow systemu Tak Tak, sredni koszt ich pozyskania obnizyt si¢ do
49,7 ztotych (12,3 USD) z poziomu 62,5 ztotych (15,4 USD) w czwartym kwartale
2002 roku w wyniku wyzszego udziatu sprzedazy pakietow startowych (aktywacja
bez telefonu) niz pakietow zawierajacych telefon, niz w okresie poprzedzajacym
Swi¢ta Bozego Narodzenia.

Marza brutto

W pierwszym kwartale 2003 roku marza brutto wyniosta 373,7 milionéw ztotych
(92,2 milionow USD), za$ w analogicznym okresie 2002 roku wyniosta 438,7
milionow ztotych (108,3 milionow USD). Jako udzial w catkowitej sprzedazy netto,
marza brutto spadfa do 29,3% w pierwszym kwartale 2003 z 39,0% za pierwszy
kwartat 2002.

Zmniejszenie marzy brutto w minionym kwartale wynika z wyzszych kosztow
rozliczen miedzy operatorami i wydatkdw na pozyskanie klientow w okresie
dynamicznego wzrostu liczby abonentéw, jak réwniez wyzszych kosztow
utrzymania klientow. Wzrost kosztow tylko czesciowo zostat zrekompensowany
wyzszymi przychodami wynikajacymi ze wzrostu liczby abonentow.

Spadek marzy wyrazonej jako udziat procentowy w sprzedazy netto wynika
rowniez z wigczenia kwot rozliczen z PTK Centertel oraz rozliczen za ruch SMS
miedzy sieciami zardwno do przychoddw jak i kosztow sprzedazy, a takze z wptywu
ostabienia kursu ztotego na wydatki denominowane w euro.

Koszty operacyjne

W pierwszym kwartale 2003 koszty operacyjne wzrosty do 223,7 miliondw ztotych
(55,2 milionow USD) z 190,0 milionéw ztotych (46,9 milionow USD) w pierwszym
kwartale 2002 roku. W porownaniu do wartosci za pierwszy kwartat 2002 roku
koszty operacyjne wzrosty o 17,7% a w poréwnaniu do wyniku za czwarty kwartat
2002 roku koszty wzrosty o 6,7%. Na wydatki operacyjne sktadaja si¢ koszty
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EBITDA: W pierwszym kwartale roku 2003
wartos¢ EBITDA wyniosta 381,9 milionéw
ztotych, co stanowi spadek o 19,9% w
stosunku do analogicznego okresu roku
2002. Jest to wynik udanych akgji
promocyjnych,  ktére  pozwolity na
pozyskanie duzej liczby nowych klientéw.

sprzedazy i dystrybucji oraz koszty administracyjne i inne koszty operacyjne.

W pierwszym kwartale 2003 roku koszty sprzedazy i dystrybucji wzrosty do 166,7
milionow ztotych (41,1 milionow USD) z 136,5 milionow ztotych (33,7 milionow
USD) w analogicznym okresie ubiegtego roku i 142,6 milionow ztotych (35,2
milionow USD) w czwartym kwartale 2002 roku. Wzrost kosztow w kwartale jest
scidle zwigzany z naszymi dziataniami zmierzajagcymi do pozyskania nowych
klientow. Giownym czynnikiem wzrostu kosztow sprzedazy i dystrybucji w
pierwszym kwartale byly koszty reklamy, ktore odnotowaly znaczny wzrost,
zwtaszcza w pordwnaniu z analogicznym okresem roku ubiegtego, kiedy nasze
dziatania promocyjne mialy niewielkie nat¢zenie. Pozycja, ktéra wplyneta na
obnizenie tempa wzrostu kosztow byty koszty naleznosci watpliwych.

W pierwszych trzech miesigcach 2003 roku koszty administracyjne i pozostate
koszty operacyjne wzrosty do 57,0 miliondéw zltotych (14,1 milionéw USD) z 53,5
miliondw ztotych (13,2 milionow USD) w pierwszym kwartale 2002 roku, natomiast
zanotowaly spadek w stosunku do 66,9 milionow ztotych (16,5 milionow USD) w
czwartym kwartale 2002 roku. Niewielki wzrost kosztéow administracyjnych i
pozostatych kosztow operacyjnych wynika gtdwnie ze wzrostu kosztu ustug obcych
i wyzszych odpisdw amortyzacyjnych.

Koszty naleznosci watpliwych

Zdecydowana polityka windykacji naleznosci w PTC i zwigkszajacy si¢ udziat
uzytkownikow systemu pre-paid w ogolnej liczbie klientow pozwolita na obnizenie
wskaznika kosztow zwigzanych z watpliwymi i straconymi naleznosciami w
stosunku do przychoddow ze sprzedazy ogotem do 0,8% Wskaznik ten za pierwszy
kwartat 2002 roku wynosit 1,7%, natomiast w czwartym kwartale ubiegtego roku
wyniost on 1,1%.

Polityka windykacji naleznosci polega na statym monitorowaniu sklepow i salonow
firmowych, dealerow, przedstawicielskich punktow sprzedazy, a takze wszystkich
abonentow.

EBITDA

Wartos¢ EBITDA (zysk przed opodatkowaniem, przychodami i kosztami
finansowymi, amortyzacjg sSrodkow trwatych oraz wartosci niematerialnych i
prawnych) za pierwszy kwartat 2003 roku wyniosta 381,9 milionow ztotych (94,3
milionéw USD) w poréwnaniu do 476,8 milionow ztotych (117,7 milionéw USD) za
ten sam okres 2002 roku. Spadek wartosci EBITDA wyniost 19,9%.

Obnizenie wartosci EBITDA w pierwszym kwartale jest zgodne z oczekiwaniami
wyrazonymi przy okazji publikacji wynikow 2002 roku. Wynika ono z bardziej
zdecydowanych dziatan podjetych w celu wzmocnienia czolowej pozycji PTC na
rynku. Kampanie promocyjne, ktore przyniosty duzg liczbe nowo aktywowanych
klientow, spowodowaty wzrost kosztow sprzedazy o 31,1% i zwigkszenie wydatkow
marketingowych. Wzrost kosztow zostat cz¢sciowo zrownowazony przez przychody
wyzsze 0 13,2% niz w analogicznym okresie ubiegtego roku.

Wskaznik EBITDA do przychodow ze sprzedazy netto wyniost 30,0% w pierwszym
kwartale roku 2003, w pordwnaniu do 42,3% w analogicznym okresie 2002 roku.

Zarzad spodziewa si¢ poprawy marzy EBITDA w kolejnych kwartatach i obecnie
oczekuje wartosci wskaznika EBITDA do przychodow ze sprzedazy netto na
poziomie 34%-36% za caly rok 2003, przy osiagnig¢ciu wyzszego tempa wzrostu
przychodow niz w 2002 roku.



Zysk na dziatalnosci operacyjnej: W
pierwszym kwartale roku 2003 PTC
zanotowata zysk  na dziatalnosci
operacyjnej w wysokosci 150,0 milionow
zfotych, co oznacza spadek o 39,7% w
stosunku  do  pierwszego  kwartatu
poprzedniego roku.

Zysk na dziatalnos$ci operacyjnej

W pierwszym kwartale 2003 roku PTC zanotowata zysk na dziatalnosci operacyjnej
w wysokosci 150,0 milionow ztotych (37,0 milionow USD), co oznacza spadek o
39,7% w porownaniu do analogicznego okresu roku poprzedniego, kiedy zysk na
dziatalnosci operacyjnej wyniost 248,7 miliondw zlotych (61,4 milionow USD).

Spadek zysku na dziatalnosci operacyjnej jest wynikiem 14,8% spadku marzy
brutto oraz wzrostu kosztow operacyjnych. Amortyzacja w minionym kwartale
wyniosta 231,9 milionow zlotych (57,2 milionow USD), nieznacznie wiecej niz w
pierwszym kwartale ubiegtego roku, kiedy to wyniosta 228,1 milionow ztotych
(56,3 milionow USD).

Stosunek zysku na dziatalnosci operacyjnej do przychodoéw ze sprzedazy ogotem
wyniost w pierwszym kwartale 2003 roku 11,8% w porownaniu z 22,1% w
analogicznym okresie ubiegtego roku.

Koszty finansowe

Zmiany w kursach wymiany walut, koszty odsetek oraz inne koszty dziatalnosci
finansowej ztozyty sie na koszty finansowe netto w wysokosci 108,8 milionow
ztotych (26,9 milionéw USD) w pierwszym kwartale 2003 roku, w porownaniu do
181,9 milionow zlotych (44,9 milionow USD) kosztow finansowych netto w
pierwszym kwartale 2002 roku.

Koszty odsetek netto za okres trzech miesigcy konczacy sie 31 marca 2003 roku
wyniosty 82,5 milionow ztotych (20,4 milionéw USD), w poréwnaniu do 107,7
milionow ztotych (26,6 milionéw USD) w analogicznym okresie 2002 roku. Spadek
kosztow odsetek netto byt w gtdwnej mierze spowodowany spadkiem zadtuzenia w
potaczeniu z obnizka stép procentowych od zadtuzenia w ztotych i euro. Efekt ten
byt czesciowo zniwelowany przez ostabienie kursu ztotego wobec euro, podnoszace
wyrazong w ztotych warto$¢ pfatnosci odsetkowych od zadiuzenia
denominowanego w euro.

Wartos¢ odsetek zaptaconych (tzw. ,cash interest paid, net")* w ciggu pierwszego
kwartatu biezacego roku wyniosta 98,5 milionow zlotych (24,3 milionow USD).

Spadek wartosci zlotego w stosunku do euro (o 9,6%) oraz dolara amerykanskiego
(0 5,5%) w pierwszym kwartale 2003 roku spowodowat wykazanie przez PTC straty
netto z tytutu roéznic kursowych w omawianym okresie w wysokosci 223,2
milionow ztotych (55,1 milionow USD). Dla poréwnania, w analogicznym okresie
roku 2002 PTC wykazata strate netto z tytutu réznic kursowych w wysokosci 116,6
milionow ztotych (28,8 milionow USD). Koszty z tytutu roznic kursowych brutto,
wyniosty 302,7 milionow zlotych (74,7 milionéw USD), z czego 60,4 milionow
ztotych (14,9 milionow USD) kosztoéw zostato skapitalizowane, dajgc efekt netto w
rachunku wynikow wynoszacy 242,3 milionéw zlotych (59,8 milionow USD).
Czesciowo rownowazace je dodatnie rdéznice kursowe wyniosty 19,1 milionow
ztotych (4,7 milionow USD).

Zyski wynikajace z transakcji zabezpieczajacych (transakcje zrealizowane i wycena
kontraktow terminowych forward oraz transakcji typu cross-currency swap)
wyniosty 135,6 milionéw ziotych (33,5 milionéw USD), z czego wartos¢ 15,0
miliondw ztotych zostata skapitalizowana, co w efekcie dato netto 120,6 milionow
ztotych (29,8 milionow USD) zyskow z transakcji zabezpieczajacych.

Straty z tytulu roznic kursowych netto zawierajg zysk netto z tytutu
zrealizowanych transakeji w wysokosci 1,9 milionoéw ztotych (0,5 milionéw USD),
zas pozostata warto$¢ wyraza zmiany w wycenie finansowych aktywow i pasywow
denominowanych w walutach obcych. Wartos¢ dtugu denominowanego w
walutach obcych spadta w ciggu pierwszego kwartatu 2003 roku o 5,0 milionow
USD (wartos¢ kapitatu wykupionych obligacji).

W pierwszych trzech miesigcach 2003 roku PTC wykazata zysk netto na pozostate]

- Cash interest paid, net jest definiowany jako koszty odsetek zaptaconych z wytaczeniem odsetek ptaconych od koncesji GSM i UMTS.
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Zysk netto: W pierwszym kwartale 2003
roku PTC zanotowata zysk netto w
wysokosci 42,4 milionow ztotych.

dziatalnosci finansowej w wysokosci 196,9 milionow ztotych (48,6 milionow USD).
Dla poréwnania w pierwszym kwartale 2002 roku PTC wykazata zysk netto na
pozostatej dzialalnosci finansowej w wysokosci 42,4 milionow ztotych (10,5
milionow USD). Zysk netto na pozostalej dziatalnosci finansowej wynika z zysku
netto z transakcji zabezpieczajacych opisanych powyzej, a takze z wyceny wartosci
godziwej instrumentow finansowych wbudowanych w obligacje wyemitowane
przez PTC i w umowy najmu oraz inne kontrakty handlowe zawarte przez PTC.

Zysk netto na pozostatej dziatalnosci finansowej obejmowat zysk w wysokosci 8,3
milionéw ztotych (2,0 milionow USD) wynikajacy z realizacji instrumentow
finansowych zabezpieczajgcych ryzyko kursowe, zysk 75,6 milionow zlotych (18,7
milionébw USD) wynikajacy z wyceny godziwej opcji wbudowanych w
dtugoterminowe obligacje wyemitowane przez spotki zalezne od PTC oraz
pozostaty zysk w wysokosci 113,0 milionow zlotych (27,9 miliondw USD) dotyczacy
wyceny godziwej pozostatych instrumentow finansowych , kontraktow typu
forward i cross-currency swap, oraz innych kosztow finansowych.

W celu kontrolowania ryzyka kursowego i kosztow odsetkowych, PTC wprowadzita na
poczatku 2000 roku polityke zabezpieczajaca, ktora jest stale monitorowana i
ulepszana.

Zysk netto

Nizszy zysk z dziatalnosci operacyjnej w pierwszym kwartale 2003 byt czgsciowo
zrownowazony przez nizszq wartos¢ kosztow finansowych niz w podobnym okresie
ubiegtego roku.

Korzys¢ z tytutu podatku dochodowego w pierwszym kwartale 2003 roku wyniosta
1,2 milionéw ztotych (0,3 milionéw USD) w poréwnaniu do obcigzenia wyniku w
wysokosci 14,6 miliondw zlotych (3,6 milionow USD) zanotowanego przed rokiem.
Korzys¢ z tytutu podatku dotyczy wartosci rezerwy na odroczony podatek
dochodowy, wynikajacej przede wszystkim ze znacznego wzrostu wartosci
godziwej opcji woudowanej w wyemitowane przez spotki zalezne od PTC obligacje
diugoterminowe, co stanowi dochod nie podlegajacy opodatkowaniu.

W wyniku powyzszego zysk netto w pierwszym kwartale 2003 roku wyniost 42,4
miliondéw ztotych (10,5 milionéw USD), o 18,8% mniej w poroéwnaniu do zysku
netto w wysokosci 52,2 milionow ztotych (12,9 milionéw USD) w pierwszym
kwartale 2002 roku.

Ptynnos¢ finansowa

Na dzien 31 marca 2003 roku saldo zadtuzenia PTC z tytutu kredytu udzielonego
przez konsorcjum bankowe sktadato si¢ transzy zlotowej w wysokosci 684,6
milionow ztotych (169,0 miliondw USD). Wolne $rodki dostepne zgodnie z umowa
kredytowa, a ktérych PTC na dzien 31 marca 2003 roku nie wykorzystata, wynosity
okoto 528,3 milionow euro (574,5 milionow USD).

Zadtuzenie catkowite PTC na dzien 31 marca 2003 roku wynosito 4.094,0 miliondw
ztotych (1.010,6 milionéw USD). Na kwote zadtuzenia catkowitego na dzien 31
marca 2003 roku skladato sie 4.048,3 milionow ziotych (999,3 milionéw USD)
zadluzenia diugoterminowego® i 45,7 milionow ziotych (11,3 milionéw USD)
zadluzenia krotkoterminowego®. Wskaznik: zadluzenie catkowite do rocznego
EBITDA (okres 12 miesiecy konczacy sie 31 marca 2003 roku) wzrost do poziomu

3 Na zadtuzenie diugoterminowe skfadajq si¢ wybrane zobowiazania diugoterminowe ze sprawozdan finansowych PTC sporzadzonych wedtug MSR za trzy miesigce
konczace si¢ 31 marca 2003, a takze za analogiczny okres 2002 roku w postaci: zobowigzan dtugoterminowych z tytutu obligacji, kredytu bankowego udzielonego
przez Deutsche Bank (z wylaczeniem czesci krotkoterminowej), zobowigzania z tytutu leasingu finansowego (z wylaczeniem czesci krotkoterminowej) oraz
zobowigzania z tytulu instrumentu pochodnego wbudowanego w umowe leasingu finansowego (z wytaczeniem czesci krotkoterminowej).

+Na zadltuzenie krotkoterminowe skladaja si¢ wybrane zobowigzania krotkoterminowe ze sprawozdan finansowych PTC sporzadzonych wedlug MSR za okresy konczace
si¢ 31 marca 2003 oraz 2002 roku w postaci: kredytu w rachunku biezacym, zobowigzan krotkoterminowych z tytutu leasingu finansowego oraz zobowigzan z tytutu
instrumentu pochodnego wbudowanego w umowg leasingu finansowego.
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Wzrost liczby klientow: W pierwszym
kwartale 2003 roku liczba abonentow PTC
wzrosta 0 31,9% w porownaniu do konca
pierwszego kwartalu 2002 roku, co
umochito PTC na pozycji lidera na rynku
ustug telefonii bezprzewodowej w Polsce.

2,1 na dzien 31 marca 2003 roku z 2,0 na dzien 31 grudnia 2002 roku.

Wartosc¢ EBITDA za okres trzech miesiecy zakonczony 31 marca 2003 roku wyniosta
381,9 milionow ztotych (94,3 milionow USD), natomiast wielkos¢ inwestycji PTC w
sie¢ GSM wyniosta w tym samym okresie 66,9 milionow ztotych® (16,5 milionow
usD).

PTC w dalszym ciggu generuje dodatnie przeptywy finansowe ze swojej dziatalnosci
GSM, dzieki czemu nadwyzki finansowe w kwocie 305,3 milionow ztotych (75,4
milionow USD) pozostajace po obstudze zadluzenia zostaly wykorzystane na
redukcje zadtuzenia z tytutu kredytu konsorcjalnego i obligacji.

Wzrost liczby abonentow

W pierwszym kwartale 2003 roku PTC pozyskata 553.927 nowych klientow
(uprzytaczenia brutto”), czyli o 30,1% wiecej w porownaniu do 425.765 nowych
klientow pozyskanych w analogicznym okresie 2002 roku.

Ogolna liczba klientow PTC wzrosta w pierwszym kwartale 2003 roku o 31,9% do
5.240.373 7 3.973.192 klientow na dzien 31 marca 2002 roku.

W pierwszym kwartale 2003 roku wsrod nowych klientow znalazio sie 240.769
klientbw abonamentowych oraz 313.158 uzytkownikow systemu Tak Tak. W
analogicznym okresie 2002 roku wsrod nowych klientow znalazto sie odpowiednio
169.152 o0s6b ptacacych abonament i 256.613 uzytkownikow systemu Tak Tak.

Wigkszos¢ nowych klientow wybiera taryfy pre-paid. Taka sytuacja miata miejsce
rowniez w omawianym okresie 2003 roku, jednak udziat nowych klientow
przytaczanych w systemie abonamentowym wzrést w pierwszym kwartale 2003
roku do 43,5% z ok. 39,7% w analogicznym okresie 2002 roku i 36,2% w czwartym
kwartale 2002 roku. Obserwowany wzrost udziatu klientow abonamentowych
wsrod nowych klientow jest efektem udanych akcji promocyjnych, jak rowniez
wprowadzonych w pazdzierniku 2002 roku nowych planow taryfowych,
zawierajacych oferte 1-sekundowego naliczania czasu rozmow. Nowe taryfy
stanowily pierwsza od listopada 2000 roku istotng obnizke cen dla klientow
ptacacych abonament.

Struktura klientow PTC na koniec marca 2003 roku ksztattowata sie¢ w sposob
nastepujacy: liczba uzytkownikéw systemu post-paid wzrosta do 2.624.967, czyli o
11,7% w stosunku do stanu na dzien 31 marca 2002 roku (2.350.758 abonentow).
Liczba uzytkownikdw systemu Tak Tak wynosita 2.615.406, to jest o 61,2% wigcej
niz na koniec marca 2002 roku, kiedy z systemu Tak Tak korzystato 1.622.434 0s6b.
Silny wzrost liczby przytaczen netto w segmencie pre-paid jest wynikiem
skierowania przez Spotk¢ wigkszej uwagi na ten najszybciej rozwijajacy si¢
segment rynku. Nowe taryfy dla klientow segmentu pre-paid, wprowadzone na
rynek w drugim i trzecim kwartale 2002, majg na celu dalsze umocnienie pozycji
PTC w tym segmencie.

Wedtug danych PTC liczba klientow na rynku telefonii bezprzewodowej wzrosta o
okoto 6,6% w pierwszym kwartale 2003 roku, do okoto 14,8 miliondw, powodujac
przyrost penetracji do poziomu okoto 38,7% populacji Polski.

W ciggu ostatnich kilku kwartatow zauwazalna jest tendencja szybszego wzrostu
rynku pre-paid, niz rynku post-paid. W pierwszym kwartale 2003 roku oba
segmenty rynku telefonii komorkowej wzrosty odpowiednio o 8,7% i 4,3%.

PTC szacuje, ze jej udziat w polskim rynku ustug telefonii bezprzewodowej w
segmentach pre-paid i post-paid na dzien 31 marca 2003 roku wynosit
odpowiednio 32,6% oraz 38,6%. Dla poréwnania, na koniec 2002 roku udziat ten
ksztattowat si¢ na poziomie 31,7% oraz 38,8% - odpowiednio dla segmentow pre-
paid i post-paid. W ciaggu minionego kwartatu PTC wzmogta swoja aktywnos¢ w

5 Na inwestycje w sie¢ GSM skladaja sie zwiekszenia wartosci brutto rzeczowego majatku trwalego oraz wartosci niematerialnych i prawnych PTC za pierwszy kwartat
2003 roku (z wytgczeniem wzrostu wartosci licencji telekomunikacyjnych oraz kosztow uruchomienia finansowania kredytu konsorcjalnego).
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Wskaznik  ,churn": W  pierwszym
kwartale 2003 roku S$redni miesigczny
wskaznik ,churn” znacznie spadt jako
wynik nowych dziatan retencyjnych i
nizszej liczby odtaczen klientow pre-paid.

segmencie klientow prywatnych rynku post-paid, aby dorowna¢ w tym segmencie
dobrym wynikom odnoszonym juz w 2002 roku w segmencie klientow
biznesowych, a takze na rynku klientobw pre-paid. Zarzad jest zdania, iz
wprowadzone nowe taryfy, a takze przewaga w ofercie ustug nie gtosowych,
wynikajgca z funkcjonowania serwisow Omnix, daja spoélce silng pozycje
umozliwiajaca jej realizacje zadowalajgcego zwrotu z inwestycji w pozyskanie
nowych klientow prywatnych w systemie abonamentowym.

PTC szacuje, ze jej klienci stanowig okoto 35,4% ogolnej liczby uzytkownikow
telefonii komérkowej w naszym kraju, co stawia PTC na pierwszym miejscu wsrod
firm oferujacych tego typu ustugi w Polsce. Jednakze w wyniku wyzszego od
konkurentow zaangazowania w segmencie klientow systemu post-paid oraz
klientow biznesowych, PTC zamierza utrzymaé¢ udziat w rynku telefonii
komorkowej mierzony przychodami ze sprzedazy na poziomie zblizonym do
obecnego udziatu wynoszgcego okoto 37%.

Wskaznik ,,churn”

W pierwszym kwartale 2003 roku sredni miesieczny wskaznik ,churn” oznaczajacy
przymusowe badz dobrowolne odtaczenie klienta od sieci spadt do poziomu 1,2%
w poréwnaniu do analogicznego okresu roku poprzedniego gdy wynosit 2,0%.

Sredni miesieczny wskaznik ,churn” dla klientow ptacacych abonament wyniost
1,7%, w porownaniu do 2,5% w analogicznym okresie 2002 roku, przede
wszystkim na skutek atrakcyjnej oferty zaproponowanej klientom wraz z
wprowadzeniem nowych taryf w pazdzierniku 2002 roku, jak rowniez w wyniku
zwigkszenia skali programéw lojalnosciowych. PTC zwraca duzg uwage na wartosé
klientow w segmencie klientow abonamentowych i stale monitoruje optacalnos¢
swoich programow lojalnosciowych.

Sredni miesieczny wskaznik ,churn” dla klientow systemu Tak Tak obnizyt sie do
0,7% z poziomu 1,2% w pierwszym kwartale 2002 roku. Spadek liczby odtgczen
klientow w systemie pre-paid wynika gtownie ze zwigkszenia okresu aktywnosci
konta pre-paid, w celu skompensowania efektu wprowadzenia kuponéw Tak Tak o
krotszym okresie waznosci w poprzednich kwartatach. Wskutek tych zmian, PTC
utrzymata swojg polityke odtgczania klientow pre-paid po 12 miesigcach od
ostatniego zasilenia konta klienta, podobnie do zasad obowigzujacych u naszych
konkurentow.

Sredni miesi¢czny czas rozmow

W pierwszym kwartale 2003 roku sredni miesieczny czas rozmow przypadajacy na
klienta osiagnat wartos¢ 77,5 minut, wobec 97,6 minut w pierwszym kwartale
2002 roku i 89,7 minut w czwartym kwartale 2002 roku. Sredni miesieczny czas
rozmow w pierwszym kwartale 2003 roku wyniost 123,6 minut dla klientow
ptacacych abonament i 30,1 minut dla klientow systemu Tak Tak. Dla poréwnania,
w pierwszym kwartale 2002 roku Sredni miesieczny czas rozmow wyniost 137,6
minut dla klientow ptacacych abonament i 35,8 minut dla klientow systemu Tak
Tak.

Spadek $redniego miesiecznego czasu rozméw wynika gtownie ze zwiekszonego
udziatu klientow systemu pre-paid w ogolnej liczbie klientow oraz spadku w
pierwszym kwartale 2003 roku liczby minut przychodzacych z sieci stacjonarnych
(rozmow odbieranych przez abonentéow PTC) w wyniku obserwowanego trendu
przejmowania ruchu telekomunikacyjnego realizowanego dotychczas w sieciach
stacjonarnych przez sieci telefonii bezprzewodowej. Ponadto, wptyw na liczbe
raportowanych minut ma wprowadzenie 1-sekundowego naliczania czasu rozméw
dla licznej grupy klientow. Sredni czas rozméw obejmuje liczbe minut
wychodzacych (rozmowy wykonywane przez abonentow PTC), za ktore obcigzany
jest klient. 1-sekundowe naliczanie czasu rozmow powoduje, ze przy
niezmienionym faktycznym czasie rozmowy, diugo$¢ raportowanego czasu
rozmow ulega obnizeniu.



Liczba krotkich wiadomosci tekstowych
SMS wysytanych z sieci PTC wzrosta w
pierwszym  kwartale roku 2003 do
poziomu okoto 22 wiadomosci na klienta
miesigcznie.

Rozbudowa sieci: Na koniec marca 2003
roku catkowite inwestycje sieciowe PTC
osiagnety poziom 7,7 miliardow ztotych.
Na te kwote skiada sie 4,3 miliardow
ztotyche inwestycji w sieciowe Srodki
trwate; 2,8 miliardow ztotych’ optat
koncesyjnych oraz 0,6 miliarda ztotych:
inwestycji w  oprogramowanie  oraz
licencje sieciowe.

Ostatnie Wydarzenia

PTC dazy do zwigkszenia ruchu w sieci oferujac wigkszg liczbe minut zawartych w
niektorych planach taryfowych, nizsze ceny rozmow oraz korzystne dla klientow 1-
sekundowe naliczanie czasu rozmow.

Wzrost liczby wysytanych krotkich wiadomosci tekstowych (,SMS")

W pierwszym kwartale roku 2003 srednia liczba krdtkich wiadomosci tekstowych
SMS wysytanych przez klienta sieci Era wzrosta do poziomu okoto 22 wiadomosci
miesigcznie, w porownaniu do okoto 16 wiadomosci na klienta miesigcznie w
pierwszym kwartale ubiegtego roku. Klienci ptacagcy abonament wysytaja okoto 23
wiadomosci miesiecznie, natomiast klienci systemu Tak Tak wysylaja Srednio okoto
22 wiadomosci miesigcznie. W analogicznym okresie 2002 roku klienci ptacacy
abonament wysytali srednio 17 wiadomosci miesi¢cznie a klienci systemu pre-paid
wysytali okoto 15 wiadomosci miesiecznie.

Rozbudowa sieci

W pierwszym kwartale 2003 roku inwestycje PTC w majgtek trwaly (poza
koncesjami) wyniosty 66,9 milionow zlotych® (16,5 milionéw USD), czyli o 54,5%
mniej niz w analogicznym okresie roku poprzedniego, kiedy inwestycje te wyniosty
147,1 milionéw zlotych (36,3 milionéw USD). Spadek naktadow inwestycyjnych w
sie¢ GSM w pierwszych trzech miesigcach 2003 roku odzwierciedla skierowanie
naktadow inwestycyjnych na uruchomienie nowych ustug, a zmniejszenie
naktadow na rozbudowe pokrycia geograficznego kraju i pojemnosci sieci.

Szybszy wzrost ruchu w sieci spodziewany w dalszej czgsci roku moze spowodowaé
zwigkszenie tempa inwestycji.

Sad Antymonopolowy odrzucit w dniu 23 pazdziernika 2002 roku odwotanie TPSA
od decyzji Prezesa Urzedu Regulacji Telekomunikacji i Poczty (,URTiP"), ktora
dotyczyta prawa PTC do otrzymywania opfat z tytutu potaczen miedzysieciowych
od TPSA za rozmowy migdzynarodowe zakanczane w sieci PTC. Sad podtrzymat
decyzje Prezesa URTIP z 28 maja 2001 roku, ktora stwierdzata, iz TPSA powinna
ptaci¢ PTC z tytulu rozmoéw migdzynarodowych stawke réwng optacie za
zakanczanie rozméw lokalnych. W dniu 20 stycznia 2003 roku Spétka zostata
poinformowana o zlozeniu przez TPSA wniosku do Sadu Najwyzszego o kasacje
orzeczenia Sadu Antymonopolowego. Zarzad, po konsultacji z doradcami
prawnymi, jest zdania, iz ryzyko uznania przez Sad Najwyzszy wniosku o kasacje
jest niewielkie.

W zwigzku z posiadaniem przez PTC udzialu w rynku telefonii komorkowej
przewyzszajacego 25%, Prezes URTiP wydat w grudniu 2002 decyzje¢ stwierdzajaca,
iz PTC jest operatorem o znaczacej pozycji rynkowej. PTC zlozyta odwotanie od tej
decyzji wskazujgc na uchybienia formalne po stronie URTiP.

Obaj nasi konkurenci na rynku telefonii komorkowej zostali rowniez uznani za
operatorow o znaczacej pozycji rynkowej. Operator o takim statusie jest
zobowigzany umozliwi¢ potaczenie z siecig innego operatora telekomunikacyjnego
(interconnect) pod warunkiem spetnienia stosownych wymogow technicznych.

Poczawszy od 1 lutego 2003 roku rozpoczelismy rozliczenia z pozostatymi dwoma
operatorami komérkowymi w Polsce zwigzane z ruchem SMS migdzy sieciami.
Umowy okreslajg stawki rozliczeniowe ptacone za kazdg wiadomos¢ przez
operatora, z ktorego sieci wiadomos¢ zostata wystana, operatorowi, w ktorego sieci

+ Wartos¢ brutto posiadanych przez PTC sieciowych srodkow trwalych (urzadzen technicznych i maszyn) na 31 marca 2003.

Wartos¢ brutto posiadanych przez PTC licencji telekomunikacyjnych na 31 marca 2003.

+ Warto$¢ brutto posiadanego przez PTC oprogramowania oraz licencji sieciowych na 31 marca 2003.

»Na inwestycje w sieciowy majatek trwaty skladaja si¢ zwigkszenia wartosci brutto rzeczowego majatku trwatego oraz wartosci niematerialnych i prawnych PTC za
pierwszy kwartat 2003 roku (z wytgczeniem wzrostu wartosci licencji telekomunikacyjnych oraz kosztow uruchomienia finansowania kredytu konsorcjalnego).
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wiadomos¢ jest odbierana. Rozliczenia z tego tytutu wptyng na zwigkszenie
przychodow i kosztow poczawszy od 2003 roku.

W pierwszym kwartale 2003 roku PTC odkupita i umorzyta obligacje wyemitowane
w maju 2001 o kuponie 107/:%, o wartosci nominalnej 5,0 milionow euro. Spotka
zwrocita sie do gietdy w Luksemburgu o wycofanie odkupionych obligacji z obrotu.
W obrocie pozostaja obligacje o kuponie 107/,%, o wartosci nominalnej 182,5
milionéw euro. PTC moze w przysztosci podja¢ decyzje o odkupieniu kolejnych
obligacji.

W styczniu 2003 roku PTC uruchomita Program Partnerski Era Biznes bedacy nowa
inicjatywa wspotpracy, do ktorej zostaty zaproszone wiodace firmy z sektora IT, w
celu wspolnego z PTC przygotowania rozwigzan dla klientow biznesowych.
Pierwszymi partnerami w programie sa firmy: Microsoft, Computerland, ATM, BCC
i Comarch.

W dniu 6 maja 2003 roku PTC wprowadzita nowe taryfy dla klientow ptacacych
abonament. Szczego6lng cechg nowych taryf jest zmniejszajaca si¢ cena za minute
rozmowy w miar¢ wzrostu czasu rozmow abonenta. Nowe plany taryfowe sg
jedynymi taryfami na rynku, ktore nie zawieraja darmowych minut w
abonamencie, lecz w zamian oferujg okreslong stawke za minut¢ rozmowy i
dodatkowg zachete dla osob wykorzystujacych diuzszy czas rozmow. Taryfy te
beda oferowane rownolegle z taryfami wprowadzonymi w pazdzierniku 2002 roku,
zawierajacymi  minuty w abonamencie. Taka oferta w pelni odpowiada
zroznicowanym preferencjom klientow.

Zmiany w skfadzie Rady Nadzorczej

Pan Maciej Raczkiewicz, cztonek Rady Nadzorczej od 2002 roku, zrezygnowat ze
swojego stanowiska. Pan Raczkiewicz reprezentowat Elektrim Telekomunikacja Sp.
z 0.0.

Pan Zygmunt Solorz-Zak zostal powotany do sktadu Rady Nadzorczej z dniem 30
kwietnia 2003 roku.

Nagrody

Pan Bogustaw Kutakowski, Prezes i Dyrektor Generalny PTC, otrzymal nagrody
Menadzera Roku 2002 od miesiecznikow: ,Swiat Telekomunikacji* oraz ,Mobile
Internet”. Drugie z wymienionych pism przyznato réowniez PTC nagrode¢ za
wdrozenie w 2002 roku mozliwosci 1-sekundowego naliczania czasu rozmoéw.

Niezalezne badanie rynku przeprowadzone przez TNS OBOP wykazato, iz marka Era
jest najlepiej rozpoznawana markg na rynku telefonii bezprzewodowej w Polsce.

Strona www.era.pl zajeta pierwsze miejsce pod wzgledem popularnosci wsrod
polskich stron internetowych o tematyce telekomunikacyjnej oraz pigte miejsce
wsrod wszystkich polskich stron internetowych.

Nowe produkty i ustugi

W pierwszym kwartale 2003 roku PTC wprowadzita na rynek kilka innowacyjnych
produktow i ustug.

Uzytkownicy SMS-6w otrzymali do dyspozycji nowa tzw. ,bramke” SMS na
stronach internetowych PTC, zawierajacq wiele nowych rozwigzan, migdzy innymi
mozliwos¢ wysytania wiadomosci EMS, taczenia tekstu i grafiki, wysytania
wiadomosci na skrzynki e-mail, wysylania informacji zawierajagcych do 1600
znakow itp. Ustugi standardowe oferowane sg za darmo, natomiast dodatkowe
opcje sg ptatne.

Mozliwos¢ elektronicznego zasilania kont Tak Tak zostata wprowadzona w sklepach
firmowych PTC oraz w punktach sprzedazy autoryzowanych przedstawicieli
handlowych. Ten wygodny sposob uzupetniania kont jest obecnie dostepny w
ponad 1200 miejscach na terenie catego kraju

Nowa ustuga ,Rozmowy lokalne" zostata uruchomiona w marcu. Klienci otrzymali
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Perspektywy na 2003 rok

Prognozy finansowe

mozliwos¢ wyboru jednej strefy numeracyjnej w Polsce i dzwonienia do
abonentow sieci stacjonarnych zlokalizowanych w tej strefie po obnizonych
stawkach za potaczenia, w zamian za dodatkowgq optate miesieczna.

PTC wprowadzita pakietowa transmisje danych GPRS dla uzytkownikéw systemu
pre-paid jako pierwszy operator w Polsce. Wszyscy klienci maja obecnie mozliwos¢
korzystania z petnego zakresu ustug, w tym dostepu do poczty elektronicznej, WAP
i Internetu, wysytania MMS oraz korzystania z interesujacych serwisow
informacyjnych i rozrywkowych oferowanych w Era Omnix.

Oferta ustug informacyjnych PTC zostata wzbogacona o nowy sposéb dostgpu do
ustug przez uruchomiony portal gtosowy. Do oferty serwisow rozrywkowych
zostaty dodane nowe gry Java.

PTC okreslita oczekiwane wyniki w roku 2003. Za podstawowe cele uznano
utrzymanie pozycji lidera na rynku pod wzgledem liczby klientow i przychoddw,
przy rownoczesnej kontynuacji poprawy wyniku netto, zwrotu z zaangazowanych
aktywow oraz struktury pasywow w kierunku zmniejszenia dzwigni finansowej.

Szybki wzrost liczby klientow w pierwszym kwartale 2003 roku jest zgodny z
oczekiwaniami Zarzadu co do wzrostu udziatu w pozyskiwaniu nowych abonentow
w celu wzmocnienia przez PTC swojej pozycji lidera rynku. Odnotowany wzrost
liczby abonentéw stawia PTC w dobrej pozycji, aby zrealizowa¢ cel zwigkszenia w
2003 roku tempa wzrostu przychoddw ponad poziom 13,5% odnotowany w 2002
roku.

Przewidywany obecnie poziom zysku EBIDTA w stosunku do przychodow ze
sprzedazy to 34%-36% za 2003 rok (wczesniejsza prognoza wynosita 38%-400%),
ze wzgledu na wyzsze wydatki na pozyskanie i utrzymanie klientow, wprowadzenie
przez konkurentdw w ostatnich tygodniach subsydiowanych telefonow dla
klientow w systemie pre-paid, a takze ostabienie kursu ztotego wobec euro,
wptywajace niekorzystnie na koszt zakupu telefonow.

Niniejsza informacja prasowa zawiera obok danych rzeczywistych pewne szacunki,
przewidywania i planowane wyniki finansowe PTC. Rzeczywiste wyniki moga si¢
znacznie rozni¢ od naszych planéw. Czynniki mogace istotnie wptynaé¢ na biezaca
dziatalnos¢ PTC obejmuja:

e  Konkurencje na polskim rynku ustug telefonii bezprzewodowej,

e  Koszty i ryzyko biznesowe zwigzane z wejsciem na nowe rynki i zwigzane z tym
wymagania dotyczace pokrycia kraju nowymi ustugami,

e Zdolnos¢ PTC do ciggtego wzrostu i utrzymania pozycji lidera na rynku,
e Niepewnos¢ co do sukcesu strategicznych inwestycji PTC,

e  Wptyw wydarzen nieprzewidywalnych, ktére moga by¢ skutkiem dziatalnosci
operacyjnej PTC,

e Wplyw zmian politycznych i gospodarczych, i innych czynnikow takich jak
polityka pieniezna, prawo i zmiany w ustawodawstwie, zwlaszcza w
ustawodawstwie telekomunikacyjnym, a takze inne czynniki zewng¢trzne bedace
poza kontrolg PTC,

e Inne ryzyka opisywane w kwartalnym raporcie przesytanym przez PTC do Komis;ji
Papierow Wartosciowych i Gietd - (,SEC") w Stanach Zjednoczonych.

Stowa ,szacunkowe," ,przewidywane," ,zamierzamy," ,oczekujemy,” ,uwazamy" i tym
podobne stwierdzenia, ktére pojawiaja si¢ w tekscie w stuza do opisu planow PTC
odnosnie jej przysztych wynikow. Plany te moga si¢ rozni¢ od rzeczywistych wynikow
osiagnig¢tych przez PTC. PTC nie jest zobligowana do podania jakichkolwiek zmian do
planowanych wynikéw celem odzwierciedlenia wptywu jakichkolwiek wydarzen, ktore
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beda mialy miejsce po dacie niniejszej informacji prasowej. PTC raportuje kwartalnie
do Komisji Papierow Wartosciowych i Gietld - SEC w Stanach Zjednoczonych. W
raportach tych mozna znalez¢ dokiadng analize wszystkich czynnikow ryzyka, na
ktére napotyka w swojej dziatalnosci operacyjnej PTC. Zachgcamy zatem do lektury
tychze raportow.

W celu uzyskania dalszych informacji prosimy o kontakt z:

Biuro Prasowe sieci Era
= (+48) 22 413 4300
Fax: (+48) 22 413 6178
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Aneks 1 Skonsolidowane rachunki zyskow i strat - na podstawie raportu

SEC 6-K (Miedzynarodowe Standardy Rachunkowosci — w tysigcach ztotych)

Przychody ze sprzedazy ogotem

Koszty sprzedazy

Marza brutto

Koszty operacyjne

Zysk na dziatalnosci operacyjnej

Koszty i przychody finansowe

Odsetki i pozostate przychody finansowe

Odsetki i pozostate koszty finansowe

Zysk brutto

Podatek dochodowy

Zysk netto

Za okres trzech miesigey
konczaey si¢
31 marca 2003
(nie zbadany)

1.274.710

(901.012)

373.698

(223.693)

150.005

249.866

(358.651)

Za okres trzech miesigcy
konczacy si¢
31 marca 2002
(nie zbadany)

1.126.180

(687.481)

438.699

(189.992)

248.707

65.438

(247.289)
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Aneks 2 Skonsolidowane bilanse — na podstawie raportu SEC 6-K

(Migdzynarodowe Standardy Rachunkowosci - w tysigcach ztotych)

Majatek obrotowy
Srodki pieniezne
Inwestycje krotkoterminowe i pozostate aktywa finansowe
Naleznosci i krotkoterminowe rozliczenia migdzyokresowe

Zapasy

Majatek trwaty
Rzeczowy majatek trwaty
Wartosci niematerialne i prawne
Aktywa finansowe
Rozliczenia miedzyokresowe kosztow i inne aktywa dfugoterminowe

Aktywa razem

Zobowigzania krotkoterminowe
Zobowiazania z tytutu dostaw i ustug
Zobowigzania z tytutu podatkow, cet i ubezpieczen spotecznych
Zobowiazania obcigzone odsetkami
Rozliczenia migdzyokresowe kosztow
Rozliczenia migdzyokresowe przychoddéw i pozostate zobowiazania

Zobowigzania dlugoterminowe
Zobowigzania obcigzone odsetkami
Zobowigzania bez obcigzen odsetkowych

Zobowigzania z tytutu podatku odroczonego netto
Rezerwy

Zobowigzania razem

Kapitat wlasny i rezerwy
Kapitat podstawowy
Kapitat zapasowy
Kapitat rezerwowy z wyceny transakcji zabezpieczajacych

Nie podzielony wynik finansowy z lat ubiegtych

Pasywa razem

Na dzien
31 marca 2003
(nie zbadany)

31.345
76.854
621.645
179.222

909.066

3.314.531

2.691.241

301.607
92.168

194.962
91.570

152.660
221.954
217.903

879.049

4.542.975
107.430

291.648
24.848

471.000
409.754
(18.941)

600.850

Na dzien

31 grudnia 2002

54.412
12.143
620.749

234.545

921.849

3.438.686
2.651.130
171.288
82.091

285.277
57.756
121.122
185.569
224.358

874.082

4.583.365
165.159

268.171
21.740

471.000
409.754
(86.649)

558.422
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Aneks 3

(Miedzynarodowe Standardy Rachunkowosci - w tysigcach ztotych)

PRZEPLYWY SRODKOW PIENIEZNYCH Z DZIALALNOSCI OPERACYJNEJ:

Zysk brutto

Korekty o pozycje:

Amortyzacja

Zwigkszenie rezerwy na naleznosci oraz odpisy naleznosci

Zwigkszenie rezerwy na zapasy

Inne rezerwy dfugoterminowe

Strata z tytutu réznic kursowych i zmiany wartosci godziwej instrumentow finansowych
Wynik na sprzedazy i likwidacji sktadnikow dziatalnosci inwestycyjnej

Koszty odsetek netto
Przeptywy pieni¢zne przed zmianami kapitatu operacyjnego

Zmiana stanu zapasow
Zmiana stanu naleznosci i rozliczen migdzyokresowych

Zmiana stanu zobowigzan i rozliczen migedzyokresowych
Srodki pienigzne z dziatalnosci operacyjnej

Odsetki zaptacone

Odsetki otrzymane
Podatek dochodowy zaptacony

Realizacja instrumentow finansowych
Srodki pienigzne netto z dziatalnosci operacyjnej
PRZEPLYWY SRODKOW PIENIEZNYCH Z DZIALALNOSCI INWESTYCYJNEJ:

Nabycie wartosci niematerialnych i prawnych
Nabycie sktadnikow rzeczowego majatku trwatego

Sprzedaz sktadnikow rzeczowego majatku trwatego

Srodki pienig¢zne netto z dziatalnosci inwestycyjnej

PRZEPLYWY SRODKOW PIENIEZNYCH Z DZIAKALNOSCI FINANSOWEI:
Spfata netto kredytu konsorcjalnego

Wplywy netto z emisji obligacji/(wykup obligacji)

Zmiana stanu kredytu w rachunku biezacym

Srodki pienig¢zne netto z dziatalnosci finansowej
Zmiana stanu $rodkéw pienigznych netto
Wynik wyceny srodkow pienigznych

Srodki pienigzne na poczatek okresu obrotowego

Srodki pienig¢zne na koniec okresu obrotowego

Za okres
trzech
miesigey konczacey sig
31 marca 2003 roku
(nie zbadane)

41.220

231.862
10.508
3.528
3.108
25918
1.287
82.869

400.300

51.795
(23.054)
79.028

508.069

(102.148)
3.624
(358)

403.355

(13.708)
(109.664)
2.125

(121.247)

(311.057)
(21.377)
27.128

(305.306)

(23.198)

131

Skonsolidowane sprawozdania z przeptywu $rodkéw pienigznych - na podstawie raportu SEC 6-K

Za okres
trzech
miesigey konczacey sig
31 marca 2002 roku
(nie zbadane)

66.856

228.129
18.794
3.014
1.968
73911
(828)
107.940

499.784

(26.082)
114
68.852

542.668

(138.666)
3.812
(331)

403.391

(42.943)
(170.014)
2.884

(210.073)

(254.015)

(203.583)

(10.265)
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Aneks 4 Skonsolidowane sprawozdania ze zmian w kapitale wtasnym - na podstawie raportu SEC 6-K

(Migdzynarodowe Standardy Rachunkowosci — w tysigcach ztotych)

Saldo na dzien
1 stycznia 2002 roku
Zabezpieczenie przeplywow
Srodkow pienigznych:
zysk na wartosci godziwej
transakgji
zabezpieczajacych po
opodatkowaniu
reklasyfikacja do wyniku
netto
opodatkowanie
zreklasyfikowanej wartosci
Zysk netto okresu

Saldo na dzien

31 marca 2002 roku

(nie zbadane)

Zabezpieczenie przeptywow

Srodkow pienieznych:
strata na wartosci
godziwej transakcji
zabezpieczajacych po
opodatkowaniu
reklasyfikacja do wyniku
netto
opodatkowanie
zreklasyfikowanej wartosci
wplyw zmiany stopy
opodatkowania na
podatek odroczony

Zysk netto okresu

Saldo na dzien
31 grudnia 2002 roku

Saldo na dzien
1 stycznia 2003 roku
Zabezpieczenie przeplywow
Srodkow pienigznych:
zysk na wartosci godziwej
transakgji
zabezpieczajacych po
opodatkowaniu
reklasyfikacja do wyniku
netto
opodatkowanie
zreklasyfikowanej wartosci
Zysk netto okresu

Saldo na dzien
31 marca 2003 roku
(nie zbadane)

Kapitat Kapitat Kapitat rezerwowy z Niepodzielony Razem
podstawowy zapasowy wyceny transakgji wynik z lat
zabezpieczajacych ubiegtych
471.000 409.754 (96.955) 211.946 995.745
- - 453 - 453
- - 2933 - 2.933
; - (821) - (821)
- - - 52.230 52.230
471.000 409.754 (94.390) 264.176 1.050.540
- - (18.170) - (18.170)
- - 27.277 - 27.277
- - (7.638) - (7.638)
- - 6.272 - 6.272
- - - 294.246 294.246
471.000 409.754 (86.649) 558.422 1.352.527
471.000 409.754 (86.649) 558.422 1.352.527
- - 64.290 - 64.290
- - 4.682 - 4.682
- - (1.264) - (1.264)
- - - 42.428 42.428
471.000 409.754 (18.941) 600.850 1.462.663
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Aneks 5 Dane statystyczne

Liczba klientow
(na koniec okresu)

Przytaczenia klientow brutto

Sredni miesieczn y czas rozmow (MOU)

Liczba SMS'ow

Wikaznik odfgczen od sieci ,churn”

ARPU (Sredni przychdd na klienta)

Koszt pozyskania klienta

Segment rynku

Post-paid
Pre-paid

Post-paid
Pre-paid

Post-paid
Pre-paid

Post-paid
Pre-paid

Post-paid
Pre-paid

Post-paid
Pre-paid

Post-paid
Pre-paid

Za okres trzech miesiecy
koriczgcy sie
31 marca 2003
(nie zbadane)

5.240.373

2.624.967
2.615.406

553.927
240.769
313.158

123.6

30.1

22.4
22.8
22.0

1.2 percent
1.7 percent

0.7 percent

79.4
127.9
29.5

393.3

840.3

49.7

Za okres trzech miesiecy
koriczgcy sie
31 marca 2002
(nie zbadane)

3.973.192

2.350.758
1.622.434

425.765
169.152
256.613

97.6
137.6

35.8

16.2
17.1
14.8

2.0 percent
2.5 percent

1.2 percent

90.2
126.9
333

309.2

625.3

100.8
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